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Recyclage, économie circulaire… le
changement, c’est maintenant ?

Alors que la filière à Responsabilité Elargie des Producteurs (REP) pour les produits et
matériaux de construction du secteur du bâtiment démarre doucement depuis le 1er
mai...

... voyons comment les acteurs du secteur se positionnent… et ce qu’ils en pensent.
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© SNFA - Matériaux à recycler

Après l’entrée en vigueur de la REP Produits et matériaux de construction du secteur du
bâtiment (PMCB) le 1er mai, la Capeb a réagi dans un communiqué daté du 2 mai : « 
dès le 1 er mai, le paiement des écocontributions liées à la filière à Responsabilité
Elargie des Producteurs (REP) pour les produits et matériaux de construction du secteur
du bâtiment est entrée en vigueur sans véritable maillage de proximité des points de
collecte, ni consignes de tri », dénonce la confédération. La Capeb rapporte : « 
l’inquiétude est de mise chez les entreprises artisanales du bâtiment à qui l’on demande
de se conformer à un dispositif qui n’est pas encore opérationnel, tout en payant pour un
service qui n’est pas encore disponible ». Elle pointe un nombre de points de collecte
insuffisant, « pour respecter la distance de 10 kilomètres maximum (20 kilomètres en
zone rurale) entre la zone de production des déchets (chantier ou entreprise) et le point
de collecte, comme le prévoit la loi ». Et rappelle qu’un « maillage territorial dense des
points de collecte au plus près des chantiers est la condition sine qua non de la réussite
de la REP ». Autre préoccupation des artisans : « le flou qui règne encore autour des
consignes de tri dont le respect conditionne la reprise sans frais des déchets ». Il semble
que la filière dans son ensemble ne soit pas prête. « Plusieurs problèmes restent à
régler, la question des chantiers isolés, celle du modèle économique, puisqu’à date, une
fenêtre déconstruite et réinjectée coûte plus cher qu’une fenêtre non recyclée, il va falloir
massifier, créer des zones de groupage pour que la récupération devienne intéressante
pour tous », souffle Yann de Bénazé, président de profine France, qui se dit par ailleurs
optimiste. Mais en matière de collecte, il mentionne l’appréciation : « peut mieux faire ».
Reynaers s’engage et le fait savoir 
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© Reynaers - Radisson Hotel Tsinandali 

Véritable levier pour une croissance durable, le groupe Reynaers Aluminium a initié une
démarche basée sur des actions concrètes afin de réduire les émissions de carbone de
ses activités d’ici 2030. 

« En publiant le rapport "Reynaers Act", le groupe se positionne comme fer de lance
d’une démarche environnementale concrète dans le secteur de l’industrie », affirme
Sophie Juliao, responsable Marketing & Communication Reynaers France, dans un
récent communiqué. L’objectif du groupe ? Réduire de 46 % ses émissions de CO2
 directes par rapport à 2019 et de 55 % ses émissions de CO 2 provenant de ses
activités indirectes. « Cette démarche soutenue par le développement continu de
nouvelles solutions techniques en aluminium permettent de construire des bâtiments
certifiés de type Passivhaus (Maison Passive) ou Minergie. Dès 2024, le groupe prévoit
d’obtenir la certification Cradle to Cradle Niveau bronze de 9 systèmes supplémentaires,
portant à une vingtaine le nombre de systèmes certifiés », indique Sophie Juliao.

À ce jour, la part d’aluminium recyclé disponible ne permet pas de couvrir l’ensemble
des besoins du marché. « Pour répondre à la demande croissante, Reynaers Aluminium
propose un aluminium mix faible en carbone fabriqué à partir de deux types d’aluminium,
de l’aluminium recyclé issu des déchets post-consommation et de l’aluminium primaire
produit à base d’énergies renouvelables », poursuit-elle. Cette approche durable devrait
permettre de proposer des systèmes de menuiserie et de façade constitués de 76 %
d’aluminium bas carbone, promet l’industriel.

Outre la composition du matériau, son poids carbone (la quantité de CO2 émise tout au
long du cycle de vie) est une donnée indispensable pour concevoir des bâtiments à
faible impact environnemental. « L’empreinte carbone de l’aluminium utilisé pour la
fabrication des profilés Reynaers Aluminium est de 3,96 kg eq. CO2/kg d’aluminium, une
valeur nettement en dessous de la moyenne européenne estimée à 8 kg eq CO2/kg
d’aluminium », assure Sophie Juliao.

D’ici 2030, conclut-elle, « l’entreprise ambitionne de réduire l’impact carbone à 2,13 kg
équivalent CO2/kg pour renforcer son engagement et devrait avoir la capacité de
proposer un aluminium constitué de 96 % d’aluminium bas carbone, composé de 56 %
d’aluminium recyclé et de 40 % d’aluminium primaire bas carbone ».

Geplast analyse le cycle de vie de ses produits
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Soucieux de son empreinte carbone, Geplast s’efforce de proposer des produits bas
carbone et analyse l’impact du cycle de vie (ACV) de ses produits afin d’en
communiquer le résultat à ses clients, information nécessaire à la réalisation d’une fiche
FDES. Pour rappel, l’ACV fait l’inventaire de tous les "entrants" nécessaires au cycle de
vie d’un produit depuis l’extraction des matières premières jusqu’à sa livraison aux
clients. 
Valobat sur les rails

© Valobat - Valobat propose l’application mobile ValoDépôts pour gérer ses dépôts plus
facilement

Valobat, l’éco-organisme qui accompagne les metteurs sur le marché dans la mise en
œuvre de leur REP PMCB et déploie l’économie circulaire sur le terrain, faisait le 9 juin
un point d’étape. 

Alors que la REP est entrée en vigueur le 1er mai dernier pour les metteurs du marché
avec le démarrage des écocontributions sur leurs produits, des points de collecte
(déchetteries professionnelles, points de reprise chez les distributeurs et plateformes de
recyclage d’inertes) ouvrent progressivement pour proposer aux détenteurs de déchets
une reprise sans frais de leurs déchets triés. « Dans les prochaines semaines, l’offre
s’étendra vers la reprise directe sur les chantiers, dans les entrepôts des entreprises du
bâtiment, sans oublier le démarrage de la reprise dans les déchetteries publiques »,
promet Valobat.
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À date, Valobat compte aujourd’hui 52 collaborateurs répartis sur toute la France,
rassemblant des compétences du monde du bâtiment et de la gestion des déchets.
L’éco-organisme est gouverné désormais par 50 actionnaires (industriels, distributeurs
et organisations professionnelles). Avec deux objectifs prioritaires : servir au mieux les
adhérents dans la mise en place de leur responsabilité élargie et accompagner le geste
de tri des détenteurs de déchets.

Quelque 3 800 adhérents ont rejoint Valobat, représentant selon l’éco-organisme, 54 %
des metteurs sur le marché en France, soit 32 Mds € de chiffre d’affaires PMCB par an.
Toutes les familles de produits sont représentées : la menuiserie (25 %), les métaux de
construction (15 %), les métaux d’équipement (14 %), etc. Toutes les typologies de
metteurs le sont aussi (60 % de fabricants, 30 % de distributeurs, 9 % d’importateurs et
1 % de place de marché). À noter que les "petits" metteurs (entreprises dont le chiffre
d’affaires n’excède pas 10 M€) représentent 64 % des adhérents de Valobat.

Valobat a développé l’application ValoDépôts pour permettre aux artisans de valoriser
leur démarche environnementale auprès de leurs clients et d’anticiper. L’outil permet de
localiser le point de reprise le plus proche et adapté aux déchets, et de préparer le dépôt
en amont de sa venue pour gagner du temps sur place (estimer le volume et le poids du
dépôt, utiliser le guide de tri en cas de doute, réserver un créneau d’accueil, etc.).
Ergonomique et intuitif, l’écran d’accueil offre un accès direct à toutes les fonctionnalités
: "Mes dépôts", "Mes chantiers", "Guide de tri" et "Points de reprise". 

Pour rappel, Valobat propose plusieurs solutions de collecte : pour les dépôts de moins
de 50 m3, l’entreprise apporte les déchets dans un point de reprise du type distributeur,
déchetterie professionnelle ou publique, qui les prend directement en charge, sans frais.
Les entreprises qui le souhaitent peuvent également massifier leurs déchets de chantier
sur leurs propres entrepôts et bénéficier également d’une reprise sans frais, à condition
que les flux soient triés. Enfin, pour des chantiers produisant plus de 50 m3 de déchets
issus de PMCB (équivalents à 2 bennes), la collecte des déchets triés s’effectue sur le
chantier directement par un opérateur. Les déchets sont acheminés vers une plateforme
de massification et un centre de tri, puis envoyés vers un exutoire de recyclage.

Enfin, pour faire progresser le recyclage, Valobat s’efforce de sensibiliser les
entreprises, d’où la publication d’un guide de tri (disponible en version digitale ou
papier), l’installation de panneaux de signalétique dans les points de reprise et de la PLV
chez les distributeurs.
Des industriels mobilisés

Les industriels soutiennent le challenge en s’engageant et consentent à des
investissements importants pour accompagner la transition. « Nous sommes partenaires
des structures existantes (Vinyl, Charte UFME, FERVAM), nous avons déjà structuré
l’exploitation des chutes de production, nous rachetons par exemple la matière à
Paprec, l’enjeu aujourd’hui qui se pose est la fin de vie et la déconstruction », assure
Yann de Bénazé. profine devrait annoncer des investissements lourds dans les
prochaines semaines. Rehau devrait investir 5 M€ dans les deux ou trois prochaines
années à Morhange et poursuivre ses efforts avec l’acquisition de nouvelles lignes de
coextrusion. « Nos clients fournissent leurs chutes et fenêtres en fin de vie à Paprec »,
glisse Maxime Rehau, responsable marketing et communication de Rehau Window
Solutions France. Rehau et Paprec sont partenaires depuis 2015. « En 2021, un accord
tripartite a été conclu entre Paprec, Rehau et ses clients partenaires. Ces accords
s’inscrivent dans la durée et dans une vision globale du marché français avec pour
principal objectif : un kilo de matière PVC collecté est égal à un kilo de PVC recyclé
réutilisé par Rehau », déclare Maxime Boileau(NDLR cf. vma 306 p. 18-19). 

Tous droits de reproduction réservés

URL : http://verre-menuiserie.com/ 

PAYS : France 

TYPE : Web Pro et Spécialisé 

21 juin 2023 - 13:05 > Version en ligne

Tous droits de reproduction réservésP.8

https://www.verre-menuiserie.com/article/62543-recyclage-economie-circulaire-le-changement-c-est-maintenant.html


© Paprec-Rehau - 270 000 T de PVC sont recyclés à l’échelle du groupe Rehau grâce à
une recette de granulés réinjectés dans la fabrication de nouvelles menuiseries avec
PVC coextrudé

Dans le secteur de l’aluminium, Aymeric Reinert, directeur général de Profils Systèmes,
indique que « les chutes de production sont collectées et reviennent en billettes depuis
20 ans ». Nous l’avons déjà évoqué dans nos colonnes, les travaux qui ont commencé
en 2022 chez Profils Systèmes devraient permettre à l’industriel de renforcer les
performances bas carbone de ses profilés. Le gammiste a adhéré à Valobat afin de
muscler la proportion de matière recyclée dans sa production. La direction de Profils
Systèmes s’est par ailleurs engagée à travers sa nouvelle politique QSEÉ, à
accompagner, former et impliquer l’ensemble de son personnel pour que chacun puisse
assumer son rôle et ses responsabilités en matière de qualité, santé et sécurité au
travail, d’environnement et d’énergie.

Sandra Bertin, déléguée générale du SNFA
1. Le SNFA est actionnaire de Valobat, quel rôle et quel
engagement cela représente pour le syndicat ?   

Dès sa création, le SNFA s’est engagé dans la filière REP PMCB
en devenant actionnaire fondateur de l’éco-organisme Valobat. Le
SNFA est également administrateur de Valobat, et son président
en exercice est aussi président du Comité de Secteur

"Menuiseries, Parois Vitrées et produits de construction connexes". Enfin, le SNFA a été
membre fondateur de la catégorie 2a Métaux construction de l’Avis aux producteurs.

Cet engagement répond à deux objectifs : représenter toutes les entreprises de la filière
menuiserie aluminium et, s’assurer de la façon de considérer les produits de notre filière
au sein de cette REP.

Le SNFA travaille main dans la main avec les équipes de Valobat pour les accompagner
dans la compréhension des spécificités des produits menuisés en aluminium, de la
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conception, la fabrication, l’installation, ou le démantèlement jusqu’au recyclage en
boucle fermée. Grâce à cette pédagogie, le SNFA, pour le compte de ses adhérents, a
contribué activement à la construction des barèmes, et à leur juste calcul. 
2. Comment accélérer dans la collecte des menuiseries à recycler ?

L’aluminium qualité bâtiment est un alliage particulièrement recherché qui possède une
valeur économique importante. Par conséquent, depuis toujours, les menuiseries
aluminium sont collectées et démantelées par les artisans, pour vendre l’aluminium aux
professionnels du traitement de la filière des métaux non ferreux. 

La mise en place de la filière REP PMCB oblige désormais ces acteurs à changer leurs
habitudes et permettre un traitement plus global de ces déchets, notamment par la
conservation intègre du vitrage.

Les maîtres d’ouvrages, responsables du suivi et de la traçabilité de leurs déchets,
doivent exiger le respect du cahier des charges et en identifier le coût. Pour faire évoluer
les pratiques, ce cahier des charges spécifique doit être diffusé et appliqué par les
acteurs en charge de la dépose des ouvrages aluminium. 

Par ailleurs, la reprise des menuiseries aluminium doit faire l’objet d’une compensation
financière auprès des entreprises pour permettre l’apport volontaire sur des points de
collecte dédiés.

Aujourd’hui, peu de menuiseries aluminium arrivent sur les points de collecte du fait de
la longévité de ces produits. Cependant, les obligations de rénovation des bâtiments
tertiaires de plus de 1000 m², dictées par le "Décret Eco Energie Tertiaire", vont amplifier
le volume de menuiseries aluminium déposées.
3. L’incorporation d’aluminium commence à être bien rodée, comment régler la
question de la résistance à la corrosion ? 

Tous les profilés aluminium du bâtiment, alliage AW6060 et AW6063, ont une
composition normalisée par une maîtrise des différents composants (NF EN573-3).

© Minco - L’économie circulaire chez Minco

Chez Minco, Freddy Thomin, responsable marketing et communication, précise que « 
Minco travaille autour de 20 filières de recyclage depuis 2005, ce qui a permis de réduire
drastiquement nos déchets banals (aujourd’hui, nous émettons en moyenne 2,9 kg de
déchets banals par heure de production ». Les produits censés répondre à un besoin de
se loger durablement sont conçus « dans le meilleur compromis ressources-durabilité ».
Minco a adhéré à Valobat depuis octobre 2022. « Il s’agit d’une corde de plus à notre
arc, un investissement complémentaire dans notre démarche collective de valorisation
des déchets. Nos produits ont cet avantage d’être totalement démontables. Ainsi, les
circuits de revalorisation des matériaux peuvent intégrer efficacement ces ressources

Tous droits de reproduction réservés

URL : http://verre-menuiserie.com/ 

PAYS : France 

TYPE : Web Pro et Spécialisé 

21 juin 2023 - 13:05 > Version en ligne

Tous droits de reproduction réservésP.10

https://www.verre-menuiserie.com/article/62543-recyclage-economie-circulaire-le-changement-c-est-maintenant.html


dans leurs plans de développement. Au-delà de cette notion de circularité, nous avons
un attachement particulier à la réparabilité de nos produits, de sorte qu’ils ne soient pas
nécessairement remplacés », explique Freddy Thomin. Enfin, Minco a intégré depuis le
début de l’année le parcours de la CEC Ouest afin de transformer son activité. « Bien
que nous soyons déjà connus pour être un acteur engagé dans la préservation de notre
environnement au travers de nos produits écoconçus et responsables, notre ambition
est de transformer notre modèle d’extracteur en économie régénérative. Nous suivons le
parcours de formation jusqu’au mois d’octobre. À l’issue de ce parcours, nous espérons
être en mesure de proposer un modèle économique encore plus vertueux qui intègre
toute la chaine de valeurs (fournisseurs, collaborateurs, utilisateurs…). Cet engagement
est plus respectueux du vivant et s’inscrit dans une volonté de transformation durable
sur le territoire en réconciliant écologie, économie et social », affirme Freddy Thomin. 

Ludivine Menez, déléguée technique à l’UFME
1. En 2021, l’UFME a créé la marque FERVAM (Filière Engagée pour le Recyclage
et la Valorisation des Menuiseries), où en êtes-vous ?   

Aujourd’hui, nous recensons 126 signataires FERVAM dont 40 fabricants,
12 installateurs, 9 extrudeurs gammistes, 8 professions associées et 57 acteurs de
collecte et recyclage. Le maillage commence à être intéressant. Nous avons ouvert une
nouvelle section au sein de l’UFME  dédiée aux recycleurs, elle compte déjà 5
adhérents.

La carte interactive des acteurs de collecte de menuiseries est en ligne sur notre site
internet depuis le 17 avril
: https://www.ufme.fr/developpement-durable/la-collecte-et-le-tri-des-menuiseries-en-fin-
de-vie

Dans la continuité de nos actions pour le recyclage en boucle fermée des menuiseries
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en fin de vie, nous avons lancé un groupe de travail dédié aux emballages, ouvert aux
adhérents UFME et signataires FERVAM, qui vise à accompagner les professionnels
dans la collecte et le recyclage des emballages des menuiseries (fiches pratiques,
recommandations de tri, …), en anticipation de la future REP EIC (emballages
industriels et commerciaux). 
2. Quel bilan pouvez-vous dresser de l’année 2022 en termes de collecte et
recyclage ?

Nous ne disposons pas d’une vue exhaustive, mais l’échantillon que nous suivons nous
permet d’affirmer que la matière régénérée augmente fortement. Par exemple, le verre
plat issu de menuiserie en fin de vie est passé de 1 300 tonnes en 2021 à plus de 2 000
tonnes en 2022.
3. La REP a démarré au 1er mai, avez-vous un commentaire ?

C’est un peu tôt, les points de collecte de la REP ont vocation à accueillir tous les
déchets du bâtiment, alors que notre action se cantonne à la menuiserie. Nous
échangeons régulièrement, car nos travaux sont complémentaires.
Des unité(s) spécifique(s)

D’autres initiatives illustrent l’engagement des industriels. Ainsi chez Deceuninck, « la
stratégie consiste à devenir notre propre fournisseur de PVC recyclé », soutient Émile
Coene, PVC Feedstock Lead de Deceuninck. Il y voit plusieurs avantages, « l’économie
circulaire, la garantie d’un niveau de qualité important et plus de sécurité au niveau de la
gestion des matières ». Deceuninck augmente les volumes. « En 2022, 25 000 tonnes
de PVC en fin de vie ont été recyclés, notre objectif est d’atteindre les 40 000 tonnes
d’ici 2024 », révèle-t-il. À terme, l’industriel s’est fixé comme feuille de route de produire
du PVC recyclé bien au-delà de ses propres besoins afin de s’imposer sur le marché
comme un fournisseur. Côté collecte, Émile Coene
signale devoir s’adapter aux contraintes des différents pays. « Avec la REP, la situation
évolue, mais tout n’est pas encore très clair ».

©  Isosta  - Séparation des composants d’un panneau  Isosta 

En 2020,  Isosta  s’est doté avec Repan de son propre service de démantèlement des
panneaux sandwich en vue du recyclage de leurs composants. « Nous avons développé
une technologie spécifique pour séparer l’aluminium de l’isolant, grâce à laquelle nous
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pouvons donc déconstruire et recycler les panneaux à plus de 90 % », se félicite
Jean-Baptiste Limoges, directeur de Repan. L’idée étant d’éviter l’enfouissement des
panneaux en fin de vie et de recycler et réinjecter la matière dans la production d’ Isosta
. L’activité industrielle de Repan a démarré en janvier 2022. « Cette année est celle de la
montée en puissance, nous venons de signer l’achat d’un nouveau bâtiment afin
d’agrandir le site, en 2023 nous devrions recycler 150 tonnes d’aluminium », ajoute-t-il.
Repan réceptionne tous les panneaux à recycler, y compris ceux d’autres marques. Et
permet au groupe de fermer la boucle. Au total,  Isosta  aura investi plus d’1 M€ dans sa
stratégie durable. « Nos objectifs sont d’augmenter les volumes traités, d’intégrer notre
action à celle des éco-organismes – nous sommes proches de Valobat et adhérent de
l’UFME et du SNFA – et continuer à faire progresser l’économie circulaire, car plus nous
envoyons de la matière à recycler à nos fournisseurs, plus nos produits réduisent leur
impact », détaille Jean-Baptiste Limoges. 

« Au fond », conclut-il, « apprendre à déconstruire apparaît comme un bon moyen
d’apprendre à écoconstruire, la déconstruction alimente la conception des nouveaux
produits, nous avons de nombreux projets en ce sens ». À suivre !  

— Véronique Méot

Photo ouverture © Paprec-Rehau - Rehau et son partenaire Paprec se sont fortement
engagés depuis 2015 en faveur de l’économie circulaire incluant la collecte, le recyclage
et la réutilisation des menuiseries en fin de vie, misant sur un véritable gisement
d’exploitation en devenir. Ici, le site de Trémentines, près de Cholet(49), où Paprec
Plastiques déploie sa principale unité de recyclage PVC
Source : verre-menuiserie.com
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Ce rachat sertplusieursaxesstratégiques,

« D'unepart, la sociétéVerrissimaHabitat,

qui fournit etposedesproduitsverriersdans

le grandEst auprèsd’une clientèle de parti-

culiers et d'hôtellerie deluxe, nedisposaitpas

descadresen bois nécessaires,d'autrepart,
nosclients fenêtrierssouhaitaientajouter les

portesintérieuresà leursoffres,nouspouvons

désormais répondreà cesbesoins », explique

PatrickGross,D’ici l’été 2023,unegamme

complète devrait être construite. « Nous
savonsharmoniserles modèles, switcherdu

designd’uneported'entréeversune porteinté-

rieure, mais pourl'instant, jen'aipasidentifié de

demandes»,ajoute-t-il. Le cataloguedeportes

d’entréeVerrissima s’enrichit cetteannée

avecla gammeVeriEco, qui rééquilibre le

positionnementdu fabricant,« Nous utilisons

despanneauxde44-2au lieu de44-6afin de

proposerdesportesplus économiqueset plus

écologiques,quenouséquiponsd’un retarda-

teur d'effractionet quenous déclinons en20

designs,pourune baissedeprix réelle », assure
Patrick Gross. Le succèsa été immédiat.

En seulement4 semaines,cettecollection

représente 10 % des ventes. À l’opposé,
le groupe lance la gamme Cristal Luxe,

aveccristal local doréà l’or fin collésur les

vitrages... Enfin,Verrissimaacréé les portes

de tradition française - avec meneau et

traverses - et une collection devitrage à

impressionnumérique dédiée.

Car la demande de portes vitrées reste
soutenue,MéOdéclinesadernièregamme

suivant trois grands styles : descourbes

élégantes,des portes avec de grands
vitrages verticaux,desmodèlesplus tradi-

tionnels, plus cossus,avecgrille intégrée

dans le vitrage. Portépar le marché de la

rénovation,la ported’entrée,selonAurore

Fonteneau,directrice marketing deMéO,

separed’options, « Les optionspermettent

depersonnaliserles modèlesparundécorsé-

rigraphié, des joncs affleurantsà l'extérieur

ou àl'intérieur, desplinthes, cimaises,couleurs

rapportées». MéO a commercialisésader-

nière collectionen pleinecrise sanitaire(en

septembre2020). « Nous avonsenregistré

desrésultatstrèspositifs en2021,ainsi qu'en

2022,malgréun marchémoins dynamique»,

témoigne Aurore Fonteneau.MéO qui a

égalementmis l’accent sur l’isolation acous-

tique de ses portesmonoblocs(30 -35 dB),

intègredenouveauxdesignsdans la gamme

Eclat : 8 modèlessortis en 2022 avecdes

motifsdedécorationsurverrefaisantappel

Pour répondreà la demandetoujours plusforte de modèlesd'inspiration industrielle,Euradif a déve-

loppé unenouvellecollection de portes d'entréeau sein dela gammePassage : la collection Essentielle.

Alors quele dormant,les paumelles,les poignéeset barresdetiragesontnoirs, l'ouvrantmonoblocest

disponibledans12 finitions plaxéestonsbois. L’ouvrant est agrémentédedécorsaluminium noir 9005

matthermolaquéclasse 2 pourunedurabilitémaximale. « Chaquesemaine,nousprésentonsleprototype

ànosclients visiteurs et le retourestunanime.Ils sont impatientsdepouvoirproposercettecollection

ausein deleursoffres porte d'entréecarily a uneréelledemande», seféliciteCharlesCreton, directeur

communicationet marketing d Eu rad if. Côtéintérieur,deuxpossibilités : une finition identiqueà laface

extérieureou un dormant/ouvrantthermolaquéblanc avecun rainuragerappelantle décorextérieur.

La collection, commercialiséedébutavril, s'enrichirade nouveauxdesignsvitrés en septembre2023.

Pour le reste,CharlesCretonconstateque« /a gammeCarpeDiem, commercialiséeen janvier2023,

prendsonenvol, carelle répondauxattentesdesconsommateursen termesd'économied'énergieetde

designminimaliste; etpourles poseursayantdéjà expérimentélaposeetla souplesseimpressionnante

desréglagesde cette porteavant-gardiste,ils sont largementconquis».Enfin, conclut-il, « /e trèsfort

engouementpourlesmodèlesà mouluresrapportées,aveccimaisescossuesetgrillesdécoratives, tant

enun vantail qu'en grandesdimensionsavecdesgrilles dansl'imposte,ne sedémentpas».

"L'Essentielle" selon Euradif
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à différentestechniquescommel’impres-
sion céramique,le laquage,le sablage,la

sérigraphie,« Six mois aprèsleursortie,ces

modèlesreprésentent15 % de la gamme », fait

savoirAuroreFonteneau,D’autres modèles

contemporainsdevraientvoir le jourchez
MéO au troisièmetrimestre.

K,bine a lancé l’année dernièresa collection

huminescence,desportesd’entréevitrées

imaginéespour répondreaux tendances

actuelles : un intérieur plus lumineux et

un modèlepersonnalisableà son image.

Cettenouvelleoffre comprendaujourd’hui
33 modèles,dont23 nouveauxdesignsetse

démarquepar unprincipedécoratifunique,

offrant uneporte d’entrée résolument

moderne.

Gimm Menuiserieset

Les MenuiseriesFran-

çaises présententsept

nouveaux modèles de

portes d'entréealumi-

nium pour deux de

leurs gammesemblé-

matiques ; ci-contre,

le modèle design et

épuréEcrin, issu de la

gammeTempo I avec

sesdiscrètesrainures

et seslégersfilets alu-

minium intégrés-en

neuf et rénovation avec

finition bicoloration.

Syntesis¦ Portebattante affleurante etacoustique

Syntesis® Battant: une huisserieà la pointe - « //ne

manquaitquel'insonorisation pourparfaire cette

ligne esthétiqueet novatrice qu'estla collection

Syntesis® remarquée pourson aspectaffleurant.

Cette innovation répondà de nouveaux besoins

de confort intérieurpermettantdesemettreau

calme avec le modèle30db. Elle s'adapteaussi

auxnouveaux modes devie comme le télétravail,

où dès une réduction de 34 db, les voix sonten

partie couvertespermettantdenepasêtredérangé

lors d’appels ou de visios. Elle est idéale pourles

locaux nécessitantune très grandediscrétion »,

déclareOlivier Guilliec, directeurgénérai d'Eclisse.

Les nouvelles portesd'entrée Luminescence(myriade,vue de l’intérieur) conçueset

fabriquéespar K.Line
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K.Line setargue deproposer les portes

d’entrée vitrées lesplus lumineuses du

marché grâceà leurouvrant semi-caché.

Deux Joncsen aluminium poli brillant

viennent sublimer l’esthétiqueintérieure

épuréede la porte,tandis que les vitrages

sejouent de la matièreen étant sablés, à

effetsréfléchissants- ou dépolis.

Isolationthermique

« Rehauet Volma ontcodéveloppéun monobloc

modernequi marque la différence », se félicite

SébastienCoste,responsablede la communi-

cation deVolma ; « cemonoblocde 63 mm sur

un dormantRehaude62mm permetd'aboutir

àunproduità hauteperformance thermique,

quece soitenpériphérieparsesprofils ou-

vrant et dormantet sursa surfaceparson

épaisseuret sastructureinnovante», Volma

a égalementinitié un nouveaupartenariat
avec le gammisteCortizo, avecle dévelop-

pement dedeuxouvrantsmonoblocs adap-

tables sur la gamme Millenium et COR 70,

Enfin, confie-t-il, « un développement avec

ProfilsSystèmesestencourspourdonner nais-

sance prochainementà un nouvelouvrant

monobloc affleurantau dormant».

Isosta a lancé une nouvelle gamme de

panneauxplus designfin 2022 : la collec-

tion Signature.« Aujourd'hui, lorsque les

consommateursachètentune ported'entrée,

ils pensentdécoration,extérieure etintérieure,

avecparexempledugris 7016à l'extérieur

et du blanc à l'intérieurpour la luminosité »,

résume Maximilien Cohen,responsable

marketingdu groupeIsosta,Pourcetexpert,

la «ported'entréereprésentele prolongement

dela décoration intérieure,elle ouvresouvent
surune grandepièceà vivre », Isosta aligne

donctroismodèlesavecdes motifs indus-

trialisables, plusieurs formes devitrages,

avecdel’impressioncéramique,etc, « Ridée

consisteà proposerau marché desmatières

auxeffets plusnobles,effetbéton,rouille, bois

brûlé », précise-t-il. Le premiermodèle, Lava,

est commercialisédepuisle mois demars

2023, lesdeux autressortiront d’ici l’été.
Une collection vivante, éphémère,pour
laquelle Isosta projette d’intégrer denou-

veaux matériaux,

Deceuninck sepositionneavecunenouvelle

gammecomplèteassociantperformances
techniqueset designminimalistecomposée

de deuxmodèlesdeportesd’entrée(et de

Trio, l'offre commune d'Hermann et GP portail

Les deuxfabricantsunissentleursefforts pour

proposeruneoffre assortie de portes d'entrée,

portesde garageet portails, disponibleen six

motifs, six couleurs ettrois finitions de décors

(alu inox, bois frêne,bois noyer). Les portes

d'entréecompatibles sont chez Hôrmann

Thermo 46,Thermo65 etThermoSafe.« L'har-

monisation desproduits à valeurs'impose,

car lesménagesqui disposentdesbudgets

adéquatscherchentà donnerdu caractèreà

leurrésidence,au-delàdesbesoinsenperfor-

mances thermiqueset de sécurité|pointeJean

Sigot, chef de produitHôrmann.Néanmoins,

au niveaudes prix, les nouveauxdécorsse

veulentaccessibles.
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deux modèlesdefenêtres): la porte Infinity

bénéficied’un dormantde76 mm avecren-

fort thermique et d’un ouvrant de 80mm

avecrenfort acieret laporte ThermoFibra

Infinity (technologiefibre deverre) seca-

ractérise par un dormant de 76 mm avec

renfort thermiqueet unouvrantde85 mm

renforcépar dela fibre deverre continue

(sansrenfortacier).Cette version atteintdes

valeurs d’isolation thermiquesupérieures
(Uf à partir de 0,99 W/m2,K),

Couleursassorties

« Nous répondonsà la demanded'harmonisa-

tion en adaptantla formedu vitrage, l'insert

inox ou la couleur, nous avonsd'ailleurs dé-

cidé de rendre l'offre couleur de plus de 250
teintes disponibles en standard», annonce

SébastienCoste,Volma communiquepar

ailleurs sur l’utilisation d’une poudre de

qualité "superdurable" ! « Les liants etles

pigmentsutilisés danscesproduits offrent

une excellenterésistanceaux UV. et auxin-

tempéries », souligne SébastienCoste,Une
offreappréciée.D’autantqueVolma a pris

soin de basculercertainsfilms de plaxage
dansdesgammesde prix inférieurs,«Nous

analysonsla demandeetaffirmonsnotrevo-

lonté d'accompagnernospartenairessurun
marchécompétitif », argumente-t-il.Ce même

soucid’accompagnementaconduit Volma

à raccourcir les délaisde fabrication des
panneauxplaxéschênedoréetgris anthra-

cite à deux semainesdépartusine,«Nous

croyonsfermementquenotrerôle nese limite

pasà la simplefournituredeproduits, maisde

servicespouraccompagnernospartenaireset
faciliter la réalisation deleurs projets. Volma

estle seulfabricantfrançaisdepanneauxet

d'ouvrantsdeporteà posséderausein deson

usinesapropre lignede plaxage.Cet atout nous

permet de garantir uneproductionrapide,

efficace et une qualité deproduitoptimale, et
deproposerainsicequi estsûrementle délaile

pluscourtsur le marchépour cettetypologie

deproduit», seréjouit SébastienCoste,Une

bellepromesse.

V.M.

Legroupe Janneau inscrit en "Capitales"une toute nouvelle

gamme de portesd’entrée en partenariatavec le savoir-faire

et l'inspiration de l'atelier FanyGlass,expert récompensé

dans la réalisationde vitrauxd'art
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TOITURE DE VERANDA

SKIN PROTECT, UN PAREMENT HIGH TECH
ls?stasort SWnProtect,unnouveauparementIntérieurdédiéàla toituredevérandaà la fols isolant,à rupture

depontthermique,plusépais,plus léger, anticliocsetantirayures.

L
e nouveau parement intérieur pour

toiture de véranda Skin Protect vient

compléter la gamme de panneaux

sandwiclis isolants pour toiture de véranda

Isotoit d'Isosta. Ce parement intérieur estun

revêtement de nouvellegénération, 70 ?/?plus

épais qu'un revêtement traditionnel et 32 %

plus léger(1,30kg/mj. Il estplus résistant aux

chocs et auxrayures tout en étant plus léger.

lui assurant un confort depose etd'utilisation.

du transport jusqu'à soninstallation.

UN CONCENTREDE NOUVELLES
TECHNOLOGIES

Ce parement intérieur pour les panneaux

de toiture de véranda est un concentréde

nouvelles technologies. Skin Protect estun

polymère technique qui, avec ses perfor-

mances intrinsèques, élimine tout pont

thermique et phénomène de condensation

pour offrir un réel confort auxoccupants, en

hiver comme en été. Associé en parement

intérieuraux complexesisolantsdespanneaux

de la gamme Isotoit, il contribue à l'isolation

thermique de la véranda. À titre d'exemple,

un panneau AST Premium Isotoit en 32 mm

avec un parement extérieur aluminium et le

parement Skin Protecten intérieur présentera

un coefficient (U) de 0,87W/m?K. Sa compo-

sition et sa surface non laquée à l'aspect

ultra mat blanc contribuent à la robustesse

du revêtement, le rendant ultra résistant aux

cliocs et aux rayures pour une plus grande

durabilité dansle temps. Safinition blanc ultra

mat offre egalement un plafond immaculé

sansaucundéfaut, éliminant tous les reflets

de lumière tout en préservant la luminosité

et l'esthétique de la véranda. A noter que ce

parement estcompatible avec!'ensemble des

panneauxdela gammeIsotoit entre clievrons.

Isotoit tight (épaisseur en millimètres : 16,

32. 52, 82)et Isotoit AST Premium(épaisseur

en millimètres : 32, 55, 85) en dimension de

?,?fabrication de 1200mm X 3 000,3 500,000

5000et7000mm.
D.Pa.

Parementextérieur
aluminium

SéparateurAS?

Premium

Complexe isolant

Parementintérieur
Skin Protect®

to finition blanc ultra mat de Skin Protect offre un
plafondimmaculé sansaucun défaut, éliminant tous

lesreflets de lumière tout enpréservant la luminosité
et ('esthétiquedela véranda.
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ÉTANCHÉITÉ

Isostacomplètesa
gammedepanneaux

L
e fabricant français Isosta

complète sagammeIsotoit,

dédiée à la toiture de vérandas,

avec Skin Protect,un parement

intérieur isolant. Ce panneau,

70 °/o plus épaismais 32% plus

léger [1,3 kg/m2], assure le traite-

ment desponts thermiques et

offre un aspectblanc traité anti-

choc etanti-rayure qui préserve

l'esthétique et la clarté dela vé-

randa. L'industriel le présente

comme un «polymèretechnique»

qui élimine le phénomène de

condensation pour offrir un meil-

leur confort, hivercomme été. La

marque précise que le Skin Pro-

tect est évidemment compatible

avec l'ensembledespanneauxde

la gamme Isotoit entrechevrons,

Isotoit Light et Isotoit AST Pre-

mium, disponible en dimensions

1200x3000;3500;4000;
5000ou7000mm.» G. N.
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Aux côtés destraditionnellesvérandas,pergolas

et carports, fleurissent désormaispool house

et garden room, de nouveaux équipements

pour aménager le jardin et gagner en confort.

Outdoor:

ducarport
à l’espace
loungeprès
de la piscine
(oupas)

“ Denouveaux

îlotsàvivrese

libèrentdans

lesjardins”

G
lobalement, le marché sort d’une
grossepériode de croissance

post Covid et revient un peu à la

normale, y compris dans notre

segment hautde gamme, avec

une demandesimilaireà sonniveau

déclareVrègeJeloyan,directeurgénéraladjoint

de Vie & Véranda.Un marché principalement

soutenu par la pergola et le carport. «Après

deux années 2021 et 2022 particulièrement

dynamiques,en 2023 les demandesdesclients

finaux ralentissent, sansdoute en raison de

l'augmentationdu coûtde la vie etdesarbitrages

budgétaires.,.MaischezInstallux,nousestimons

pouvoir réaliserles mêmesvolumesgrâceà des

produits qui font la différence. Sur le marché

de l'outdoor, nous travaillons en effet sur les

en 2019»,

pergolas,carports et vérandas dansun même

environnementcar il s'agit d'unenotioncommune

d'extensiondela maisonvers le jardin. Et nous

observonsd'ailleurs deplus en plus deprojets

couplés : vérandaprolongéeparune pergola,

carport multi-usages, etc. », affirme Katalin

Duc-Dodon, chef de produits Installux. Si la

demanderestesoutenue,lecyclede vente s’al-

longe. «Nous avonsdenombreuxcontacts,mais

les projets sérieuxexigentplusdetemps qu'au-

paravant, aujourd’hui les ventesdepergolasse

concluentau deuxièmeou troisième rendez-vous

commercial, celles devérandasau troisième, voire

au quatrième»,relève SébastienChartier, direc-

teur général de Rénovai. La haussedesprix

- estimée entre 20 et 25 % - combinée à la

hausse destaux d’intérêt freine les projets.
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La pergola- et plus largement l’abri de jar-

din danstoutes sesdéclinaisons - constitue

bel et bien une nouvelle famille de pro-

duits à côté de la vérandaet de l’extension
d’habitat, « Nous pensons que cemarché va

encoresedévelopper,c'estpourquoi nous

spécialisonsune usine dansle sudde la France

pourproduire lespanneauxde toiture et que

nousproposerons quelquesnouveautéspour

l’été2023 », annonce Maximilien Cohen,

responsablemarketing d’Isosta. Pour lui,

alorsque « le marchéde la véranda souffre

deshaussesde prix, la pergolaséduitet devrait

évoluer vers un produit fermé».

Tous lesacteurss’accordent sur unpoint :

le marché de la pergolaest pour le moins
atomisé. L’engouement pour les produits
outdoor auraitaiguisé les appétits. Quelques

signes montrent qu’il commence à se

structurer. Ainsi, le rachat par le groupe

Burgermeisteren fin d’année dernièrede

Solisystème, spécialiste de la conceptionet

de la fabrication de pergolas climatiques
entre autres,« La transition s’opèreen dou-

ceur, le groupe souhaite développer le site de

production etla puissanceindustrielle,de notre

côténous apportonsnotre expertise,c’est un

beaumariage », commente Quentin Chassat,

chargéde communication et de marketing
de Solisystèmes qui fait figure de pionnier

sur le marchéde la pergola bioclimatique et

devraitproposer uncarporten fin d’année,
Coublanc Store - devenu au 1er janvier 2023

la Manufacture Sud Bourgogne (MSB) - a

été rachetéen 2022 parAkena Vérandas,

Carport,leproduitenvogue

Avec 51750carports installés en 2022, le

produit connaîtune croissancede +11,1 %

par rapport à 2021quand les abris dejardin

enregistrentune haussede 1,4 % d’après les

chiffres de l’institut d’études MSI Reports

(Marché desabris de jardin et assimilésen

France,janvier 2023). Il aurait de beaux

joursdevant lui, notammenten raison du
besoin de protectionpour lavoiture depuis

que le garage s’est transformé en pièce à

vivre. De nombreux acteurs sepositionnent,

Marquises se lance avec, comme base, la

structurealuminiumdela pergola Izi (enun
seul module de 3,50 m x 7,30 m), qui laisse

la placede garer une auto et d’installer a

l’arrière unbox fermé, « Ce produit sediffé-

rencie parson systèmeen toile, une bâchede

« Plus mobile que les autres

protectionssolaires, leparasol

technique Caravita propose

uneapprochedifférente,car

l'utilisateur l'installe où il le

souhaite,pasforcémentprès

de la maison, il représente
aussiunesolution adaptée
au secteurdu CHR », déclare

René Lebenthal, directeur

généraldeWaremaFrance.

Cetteimmenseterrasseem-

bellie par le modèleIsola 3 de

KE, décline ici trois pergolas

en toile rétractableparallèles

au sol, équipéesdefermeture

en PVC Cristal et éclairage Led

dansun contextecontempo-

rain -TélécommandeSomfy

Ninaconnectéeà la domo-

tique dela maison.

Waremamisesur le parasoltechnique

KE rénoveun attiquede style industriel dansl'arrière-paysmilanais
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650 grammes,garantie15 ans,qui résiste aux

intempéries(grêle, chutede neige), s'avèrefacile

à monteret à entretenir,Nousavonségalement

prévu un systèmed'éclairageautomatiquepar

Leds», détaille Patrick Joyeux,directeur

commercial. Deux modulespeuvent en

outre être assemblésafin d’abriter deux

véhicules (6 m x 6 m avec 5 pieds), « Nous

enrichironsprochainement ce produit de

panneauxsolaires », promet-il.

Joko, qui avait ajoutéun carporten toiture
plate à son catalogue, proposedésormais
une version cintrée. ChezEuganea Pannelli,

Frédéric Mîfsud, directeur commercial

France,indique développerfortement le

secteur desabris de jardin et aménagements

extérieurs. « Nos clients assembleurs sont

demandeursde solutions, desplus simples

(deuxpoteauxet une petite toiture) aux plus

sophistiquées(poolhouse)», Euganea Pannelli

commercialise notammentun Car Toit qui

sedistingue par sespropriétés minimalistes,

son esthétique et soncaractère autoportant,

« Un produit facile à mettre en œuvreet
compétitif », souligne-t-il. Rénovaia déve-

loppé un carport avec un box fermé par

un coulissant ouune porte (jusqu’à 12 m2)

pour sécuriser le rangement de matériel, de

vélo ou moto. Rénovai investit unmarché
naissant,celui du pool house ougarden

room. « Nous proposonssur la based'une

pergolaun espacelouageavec un box fermé et

de nombreusesoptions pourdesapplications

multiples », précise Sébastien Chartier, SIB

développe une offre avec « une structure

permettantde construire uncarportou une

pergola bioclimatique, selon le remplissage

avec despanneauxsandwich ou deslames

bioclimatiques », assureBenoît Cerqueus,
son directeurgénéral.

Pergola& pergolabioclimatique

« Le confort d’hiver estun élément détermi-

nant pour l'évolution future du marché dela

pergola, ainsi queson "accessoirisation"pour
garantir un confort optimal », estime Julie

Vandenbroucke,business developerFlandria

Systems. L’industriel a mis au point des
claustras coulissants permettantd’habiller
la pergola. Au choix, descadrescoulissants

en aluminium avecdeslamesfixes ou orien-

tables et descadres avec remplissagepour

vitrage ou tôle décorativepour fermer la

pergola, « Ainsi, les utilisateurs se protègent

du vent,de la pluie, des rayonsde soleil et
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Dickson renouvellesagamme

Chez Dickson, l'actualité

est égalementmarquée

par la nouvelle collec-

tion detoile acrylique :

Dickson Solar Fabrics

qui comprend 173
références,dont 58

nouveautés.À noter le

renforcement des unis

texturés(références Link

et leurs 17 coloris) etdes

piqués, des tweeds,
deschinés,ainsi que le

renouveaudesrayures,

plus discrètes,en

cohérenceavecles dimensionsXXL des systèmesde protection solaire.Le fabricant annonce

égalementle lancementce printempsdu dernier modèle de la collection Dickson SWK-Zip pour

répondreaux systèmesdegrandestailles (rideauxlatéraux depergolas)en complémentde la

gammeSunWorkerTop (SWK-Top), microperforéeétanche- imperméable ettranslucide- dédiée

aux toitures depergolaet sortie l'annéedernière.

desregards externes.II estégalementpossible

d'ajouter un éclairage Ledtout au long de la

pergolapour créer uncocon chaleureux, ou-

vert sur l'extérieur », ajoute-t-elle. Au total,

cherchant à inspirer les consommateurs,

Flandria meten avant 5 ambiances : une

pergolaen série froide avec remplissage

panneauet/ou vitrage, la pergola bioclima-

tique, ainsi que desvariantespoolhouse,

gardenhouse et carport avec stockage.

Warema sepositionne avec trois produits :

la pergola bioclimatique à lamelles orien-

tables, la toile rétractable et la version

L50 View Tex en verre.Marquises aajouté

les parois vitrées à son offre en 2022 : ce

nouveausystèmede vitrage coulissant et

pivotant Open Sol offre une ouverture
totale aux pergolas Open et Izi. Sans roule-

ments, son fonctionnementest assurépar

glissement despanneauxsurdesrails avec

pistesteflonées. de rail inférieur estproposé

en version standardou encastrable.L’ou-
verture desvitragessefait vers l’intérieur
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et l’ensemble est rabattable sur l’une des

deuxextrémités (droite ou gauche), La lar-

geur despanneauxvitréspeut aller jusqu’à
800 mm pour une hauteur maximale de

2 865 mm sur un dispositif de plusieurs

panneauxpar ouverture,La porte latérale

estéquipée d’une poignée côté intérieur et

extérieur en option.

Présentsur le marché de la pergola depuis

2014, Profils Systèmescherche à renfor-

cer ses positions grâceau concept Noosa

Outdoor Style®,« Nous souhaitons proposer

un maximum de configurations à partir d'une

structure uniqueen aluminium (pergolasbiocli-

matiques, à fermeture manuelle ou motorisée,

à lamesfixes,rétractablesou vitrées,carports,

gazébos, bardages,escaliers, lambourdes

aluminium...) », explicite Aymeric Reinert,

directeur généralde Profils Systèmes. Les

toitures peuventmêmesemixer entreelles

grâce à une traverseintermédiaire.

La gamme Eclipse d’Installux separed’un
kit motorisation/cinématique des lames

qui rend la mise en œuvreplus facile et le

système plus robuste.Simple Flex,c’est son

nom, se compose d’un moteur vérin élec-

trique insérédans la poutrepour préserver

l’esthétisme et le design de la pergola. Il

embarqueune crémaillère avec système

d’entraînementdes lames parpistonsaux

mouvementsfluides, résistant,silencieux

et sansentretien.

Constatant que la pergola estun produit
'Plaisir", Glass Systemsveut en faire unpro-

duit "confort", « Noussommesspécialistesdes

verres panoramiques, nous proposonsdonc

unealternative avec unepergola fermée par

du vitrage etéquipéedeprotection solaire,qui

n'estni unevéranda, ni une extension,mais qui

en demi-saison,apporte du confort thermique

en limitant les déperditions et en régulantla

chaleur par l'orientation deslames », argu-

mente Jérémy Normani, directeurde Glass

Systems.La fermeturepanoramiquefavo-

rise lesapports en luminositéà l’intérieur
de la maison,la protectionsolaire assurela

régulation. « Le conceptlancé endébutd’an-

née reçoit un bon accueil, car il apporte une

réponsesupplémentaire au marché », confie

JérémyNormani,

Chez SIB, Benoît Cerqueusreconnaîtêtre

fréquemmentsollicité pour desprojets aty-

piques : « nous réalisons ainsi despergolas
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encastréesou semi-encastréesentre les murs,

sans poteau,nos clients artisans doivent adap-

ter le produit à la configuration du chantier,

chaque pergola estspécifique », SIB, qui pro-

pose de nombreux accessoiresde confort,

chercheaujourd’hui à compléter sonoffre

afin deproposerun panier moyenplus ac-

cessible. Benoît Cerqueuscommunique

égalementsur « le développement desespaces

à vivre déportés, semi-couvert, installé dans le

jardin, desîlots aux parements latérauxvariés

(toiles, coulissants, lames larges, etc.)et auto-

nomes en électricité, puisque les déclinaisons

solaires despergolaset carportsont le vent

en poupe».

Pleinfeuxsur l’énergiesolaire

Une desvraiesnouveautés dansle secteur

outdoorprovient eneffet du solaire, desfa-

bricants équipent leurs produits de solaire

pour les rendre autonome.« Le groupe

MSB a pris de forts engagementsRSE pour

développer les produitsde demain, qui sema-

térialisent au mois d’avril par l'alimentation

autonome solaire de l'ensemble des per-

golas », témoignePierreMarsagliadirecteur

de Coublanc Stores, Solar Power System

motorise les lames, lesZIPS périphériques,
l’éclairage, « Les panneauxsolaires peuvent

être installés sur le fronton de la pergola ou

sur une toiture ensoleillée plus éloignée»,

note-t-il.

Soko commercialise deux nouveaux modèles :

unepergola à lames en entréede gamme (5 m

de large x 3 m deprofondeur) et une en gamme

intermédiaire qui peutrecevoir des stores

et descoulissants.« Grâceà l'énergie solaire,

la pergola devient autonome et n'exigeplus ('in-

tervention d'un électricientors de soninstallation,

nous fournissonsla batterie », avance Dany

Rabiller, directeur général d’Akena-Soko.
Un carport équipéde panneaux photovol-

taïques devrait être disponible chez Sokc

au 1er juin. Tout commele poolhousede la

marqueprésentél’an dernier à Batimat, qui

s’équipe en toiture de panneaux sandwich

et de panneauxphotovoltaïques, « ^électricité

ainsiproduite peut servir à l'autoconsommation,

à l'alimentation du bloc de filtration d’unepis-

cine parexemple», fait savoir Dany Rabiller,

L’autonomie énergétiqueresteau cœur des

préoccupationsde Marquises qui propose

trois storesenversion solaire : Ambre auto-

nome, Jadeautonome et Loggia autonome.
La pergola Izi et le store ZIP s’affichent aussi

en version autonome. Marquises a développé

unnouveaumoteur spécifiquement adapté à

l’ensemble de cesproduits autonomes.
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Teleco pilote l'outdoor

Telecoremplace sa box par la TV Slim pour

orienter les lames des pergolas bioclima-

tiques. « Il s'agitd’un produit tout enun, ultra

fin, qui s’intégre dansles profils, et fournit

l'électronique depilotageet l’alimentation
en 24 Volts, il sera disponible enplusieurs

versions,y comprispourgérerl’éclairage»,

informeValérie Barisain-Monrose,directrice

généraledeTeleco Automation France.

Quantà TV Stick, cousindu TV Slim, il pilote

les vérandasen embarquantégalementl'élec-

tronique et l'alimentationpourmotoriser
l'éclairageLeds.

Enfin,Teleco s'estpenchésur les besoinsdes

carportset proposeun détecteurdeprésence

qui commandel'éclairageautomatiquement.
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La nouvellelignedepergolasbioclimatiquesàcouverture

rétractableVelvet, signéeGibus

Le concepteur-fabricantitalien del'outdoordesignprésentesesmodèles

VelvetetVelvet Plus,unenouvelle ligne de pergolasbioclimatiquespour

déployer la vision hautde gammed'un espaceextérieurassociantà sa

valeur esthétiquela polyvalence d'un contenu technologiqueélevé.

Proposésdansla version îlot et dans la version adosséefrontaleou

latérale,Gibus libère ici de nouveaux atouts : la couverture rétractable

complètementfermée,orientéeou rétractée, grâce à laquelleil est

possible de créer desscénarios d'entréesde lumière enfonction de

l'environnementextérieur. Leslames qui composentcette structure

peuventen effet êtrepositionnéesà zéro degré,à savoir à I horizontale,

pour un ombragecompletet une protection maximale contre les aléas

de la météo,avecpossibilité égalementdeles orienterjusqu'à 85°, c'est-

à-dire verticalement, pour créer un microclimat idéal sous lapergola;

enfin, une fois inclinées, les lamespeuvent égalementêtrerepliées,

pour bénéficier d'uneluminosité totaleet profiter de la beautédu ciel.

Concentrédetechnologie

Fruitde l'engagementde Gibus vers les objectifs les plus élevésen

termesdedesign etdeconfort,sonéquipe R&D a ainsi conçu le système

VelvetMotion (brevet déposé),rendantindépendants les mouvements

derotation et de rétractationdeslames.«Extrêmementavancéd'unpoint

devue électroniqueet mécanique,VelvetMotion permetun double

mouvementmécaniquegénérépardeuxtypes de moteursdifférents »,

explique le porte-parole de la marque.« Un moteurlinéaire active la

rotation en déplaçantunebarre detraction permettantaux lames de

s'orienter de 0 à 85°; deplus, un motoréducteuractionne un système

rotatifsurla courroie detransmissionentraînantunesérie dechariots

reliésàdespantographesintégrésdanslepérimètre latéral dela structure,

reliésà leur touraux lamespour une rétractationtotalement fluide de la

couverture». Par ailleurs, Gibusoffre à cesdeux nouveaux modèles la

technologie brevetéeSide Seal qui, avecla couverture fermée,assure

l'isolation périmétrique deslamespour les meilleures performances

possibles,jusqu'au brevetQuickBladeSystemfacilitantl'installation et la

manutention desopérations d'accrochageet de décrochagedeslames.

Enfin, l'intégration dans la structuredesfermetures ZIP screen ou de

vitrages,toutcomme les systèmesd’éclairageLeds ou audio viennent

parfaireun confort exceptionnel. A.B.

Cubisme chezSunflexavec le SF300

Le fabricant allemand

Sunflex de systèmes

de verre à hautevaleur

ajoutée puise dansson

répertoire de perfor-

mances une alternative

en matière dedesignavec

la forme cubique deson

systèmeSF 300,simple

et élégante.L'inclinaison

de 2° du toit avec une

gouttière derécupération

d'eausurtoutle pourtour permet d'évacuerleseaux de pluie defaçonefficace. LeSF 300

présenteparailleurs un petit débord detoit surtout le pourtouravec un larmier

pour minimiserla salissuredu vitrage latéral ou desstores verticaux pouvant s'y

intégrer, sansaucun raccord à vis visible. Flexible etfacile à monter, côtésécurité, il

semontre particulièrement résistantaux intempéries, protégé des vibrations pardes

supports spécifiques en cas devent violent et de chargedeneige jusqu'à 350 kg/m2

avec la statiquestandard,étendueà 500 kg/m2 avecune statique individuelle !

Sepalumicaméliore les tempsdefabricationetdepose

La nouvelle pergola bioclimatique de Sepalumicmise sur ses perfor-

mances techniques,sa fiabilité (avec une structure renforcée) et l'es-

thétique. Elle permeten effet d'intégrerles élémentstechniquesen

toute discrétion(aucunevis n'est apparente, la motorisationestcachée,

les fixations muraleset descentesd'eau sont invisiblesetle jeu lames-

poutre diminué). Sepalumic a souhaitésoutenirsesclientsfabricants

enoptimisant les tempsde fabrication, montageet assemblage.Ainsi,

la conception d'unenouvelle traversehaute,comprenant un système

d'intégration moteur simplifie l'installation. Le passagedescâblespour

les luminaires estprévudans les réservationsde la poutre. Le nouveau

porte-lame,désormais préusiné,seglisse directementdans la traverse,

cequi évite tout risqued'erreurdepositionnement et un gain detemps

enfabricationassuré.Enfin, un systèmed'axesà pose rapidea été
développé pour simplifier cetteopération de montage.
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Véranda& extensiond’habitat

Soko lancece printempsune toiture plate
avecdifférents niveaux de performances en

matière d’isolation thermique et une esthé-

tique intérieure "Kontenporaine" (un large

choix de finitions et l’intégration du vitrage

de Sageglassen puits de lumière notamment),

La vérandaestde moinsen moins outdoor

et de plus en plus uneextension de l’habitat,
« Le coefficient d'isolation thermique globale

d’une véranda a été révisé par la profession

pourêtre fixé à 2,1afin de répondre aux exi-

gences de la RE2020; chez Vie & Véranda

nosproduits sont déjà en dessous,ce qui nous

permet, c'estnotre fer delance,de revendiquer

lecaractère extension d'habitat de nosvéran-

das, avec une ouverturesur la maison, mais

desperformances thermiques et acoustiques

au même niveau que l'intérieur », explique
Vrèje Jeloyan, Lesmodèles disposent d’une
toiture qui absorbe le bruit par exemple.

L’offre de Vie & Véranda sedifférencie aussi
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parl’alliance d’une structureen bois et d’un
habillage en aluminium, « Lesvérandas béné-

ficient ainsi des avantagesdes deuxmatériaux,

l'isolation thermique et acoustique du bois et

la facilité d'entretien de l’aluminium notam-

ment », poursuitce dirigeant. Vie & Véranda

travaille à l’amélioration desperformances

desmatériaux,via le développement d’une
gammede profilés aluminium avec Profils

Systèmeset devitrage avec Saint-Gobain,

« Nousavons brevetéun systèmed'assemblage

pour que les châssis ne setordent pas en cas

de gros écartsde température», glisse Vrèje

Jeloyan,Enfin, Vie & Vérandapropose sa

gamme Duo (véranda, pergola) avecun
auvent qui prolonge l’espace aménageable

en abritantla terrasse.Ce produit sedécline

en deux versions : un habillage extérieuren

aluminium ouunhabillage en bois apparent.

Spécialiste de la véranda,Euganea Pannelli

défend son "Domusystem", la toiture extra

plate qui limite l’effet bilame grâceà ses

troiscouches de panneaux(un panneaude

85 mm, une mousse usinée et la toiture de

55 mm), « Lorsque la températureextérieure

estélevée,le sandwich isole le systèmeet réduit

la dilatation naturelle del’aluminium », résume

Frédéric Mif sud.Lancée depuis dix-huit mois

environ, la solution rencontre sonmarché.

Pourfaire face aux contraintesbudgétaires

desménages, Flandria a décidéde développer

une verrièreplus légèreà toiture plate, éco-

nomique et facile à monter, « Cette verrière,

nomméeLight Roof, répond à la tendancedu

marchépar sondesignépuré,elle est illimitée en

largeuret permet d'allerjusqu'à 2 m deprofon-

deur (enfonction du vitrage). Il estégalementpos-

sible demixer différentes épaisseursdevitrage»,

étayeJulie Vandenbroucke, En outre, elle est

compatible avecla toiture plate Résidence(en

aluminium et en charpente bois/aluminium),

le produit pharede Flandria Systems,

Kawneer a depuis longtemps anticipé le

besoin enextension d’habitat avec son

produit modulable et modulaire hautde

gammeExtens’K et avec son offre de vé-

randa Kajole, plus accessible, «À l'écoutede

nosclients, nous faisonsévoluer nosoffres

régulièrement, en fonction desexigencesdes

réglementations thermiques, mais aussipour

répondreaux besoinsde structuresplus

grandes; nous renforçonsl’inertie et déve-

loppons des techniquesau niveau des chevrons

afinqu'ils supportentdespoids plusimportants,

sansrajouter de poteauxparexemple, tout

en garantissantl'aspect esthétique », soutient

Audrey Noguera, responsablemarketing

produit Kawneer France,

En tant que spécialiste d’extensionset vé-

randas haut degamme, Solarlux propose

une offre de solutionstechniquesétendue.
Sesvérandas (toiture et paroisverticales)

favorisent les apportsénergétiquesnatu-

rels, Ainsi, l’extension d’habitat SDL Avalis,

dont la toiture, composéede panneaux de

bois massif lamellé-collé decinq couches

ou plus, sedécline en toiture en surplomb

incliné ou en toiture plate à inclinaison à

peine perceptible à l’œil nu. Le système

permet d’intégrer despuits de lumière à

l’aide de verrièresisoléesen aluminium

ou en bois avec capotageextérieur en
aluminium. Un produit évolutif puisqu’il
peut aussi s’équiper de fenêtres de toit mo-

torisées et de storesd’ombrage,

V.M.
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MANAGEMENT

Lesparadesanticrise montenten gamme
Après trois ans de crisesentraînantrupturesd'approvisionnementet variationsbrutales des prix de l'énergie

et desmatières,les industriels ripostentet renforcentla maîtrisede leur processcomme de leur logistique.

C
es dernières années,les fabri-

cants sont confrontés àde fortes

variations du prix des matières

et de l’énergie conjuguées aux

ruptures d’approvisionnement
difficultés de trouver de lamain-d’œuvre
qualifiée pour faire faceau rebond d’acti-
vité. Les stratégies industrielles ont dû
êtrerevuesà l’auned’un environnement

imprévisible. Faut-ilaugmenterles stocks,
ce qui demandedela trésorerie? rappro-

cher la sous-traitance,internaliser lapro
duction? Globalement,l’enjeu consisteà

augmenter sa réactivité et sa résilience

tout enmaintenant sarentabilité...

Depuis vingt ans, la stratégie du gam-

miste alu Profils Systèmes,qui est celledu

de la fabrication (extrusion,barrettage et

groupe Corialis, est limpide. L’ensemble

laquage)desonusinedeBaillargues (34),

qui estdestinéeà l’ensembledu territoire

ànational,desest internalisée. « Côté appro-

visionnements, nous avons connu des

les barrettes isolantes, dont les délaisde

difficultés pendant la pandémieavec

livraison sontpassésde six semaines à

six mois l’an dernier. En devenantplus

et gérons mieux les aléasdeproduction

autonomes, nous sommes plus réactifs

grâceàunstockintermédiaire deproduits

semi-finis », se félicite Aymeric Reinert,

directeur généraldeProfils Systèmes.Sur

depetites quantités, àdestination du ré-

seau diffus, le fabricant peut garantir des

délais de deux à trois semaines avecun

panel de couleurs très large. Mais pour

demeurerdans la course, il faut aussi

mener des investissements industriels
lourds. Ainsi, l’industriel vient-il d’in-
vestir dans une deuxièmepresse(plusde
15 millions d’euros bâtiment compris),

qui sera opérationnelle début 2024.

Autre gammiste, Veka France est ali-

menté encompound (mélange)PVC par

samaison mèreen Allemagne, ce qui sé-

curise l’activité de fabrication de l’usine
de Thonon-les-Bains (74). Depuis 2020,

début de la pandémie, l’industriel a dû
faire face à la difficulté de prévoir les

évolutions aussi bien pour le coût et la

disponibilité desmatières premièresque

Grâceà l’internationalisation desprocess,lebreton Cadioudéveloppeune découpelasersur mesure,parcommandenumérique.
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pour la vente deproduits. «Nous nous

sommesefforcés de faire progresserla
flexibilisation deséquipeset d’optimiser
les stocksafin degagner en réactivité et

ensouplesse.Unprévisionnel desventes

sur trois mois est exploité, associéà un

historique et couplé à la capacité depro-

duction, afin d’optimiserlespicsde fabri-

cation en jouant sur le stockage. Nous

utilisonsun tableur en lien avec SAP,

notre logiciel d’ERPet le résultatdonne

satisfaction», détaille Tayeb Derradj,

directeurdesopérations chezVeka.Un

suivi régulier du taux de services, du

niveau destock et de l’écart entre le réa-

lisé et le prévisionnel, permet d’affiner
le calcul desventesàvenir. Un projet en

cours porte sur la création d’un grand

centrelogistique, depréférence près de

l’usine,puisqu’il 'estplus possibled’aug-

menter sasurface. Cetteextension logis-

tique permettra d’accroîtrela capacitéde

production.

Internaliser, l’autre solution
Restequela méthode du flux tendu et le

recourssystématiqueà la sous-traitance

ont montré leurs limites. Le cœur de

métierdugroupe Ridoret est la menuise-

rie (fenêtreset porte-fenêtres)fabriquée

surquatre sitestandisque les volets rou-

lants sont assemblésà partir de sous-élé-

ments achetésdéjàmontés.Lamoitié du

chiffre d'affaires de l’activité fabrication

concernelamenuiseriebois conçue etfa-

briquée en interne. «Internaliserdes tra-

vaux qui sontchronophagesouprésentent

desincertitudes quantaux délais consti-

tue une évolution. Commenousprodui-

sons du sur-mesure,nous essayonsque

nosfournisseurs soient situés au maxi-

mum à une demi-journée de route, afin

d’obtenir rapidement descorrections ou

du dépannage»,assureDamien Reveau,

directeur général délégué du groupe

Ridoret. En PVC et en alu, le fabricant

sous-traite à la fois la conception, sauf

pour la menuiseriepariétodynamique,et

l’extrusion auprèsdesgammistes.«Nous

sous-traitonssi lescompétencesn’existent
pasen interne ets’il existedesfabricants

compétents àproximité, à l’exemple de

l’assemblagede vitrages ou du cintrage

destraversesen PVC ou alu. Chaquecas

est à étudier. Le groupe comprend plu-

sieurs sites defabrication etil peut s’avé-

rer rentable de centraliser sur un seul

site en sous-traitance certainstravaux

comme la fabrication despanneauxde

soubassementdeportes»,préciseDamien

Reveau.Au fil desans, le fabricant bre-

ton de portails, garde-corps et clôtures

Cadiou a internalisé certainsprocess

sur sonsite industriel de Locronan (29).

«Nous avonsgagnéenréactivité en inté-

grant notre propreligne dedécoupelaser.

Demême,il y acinq ans,le laquageaété

internalisé.Auparavant, il était sous-

traité loin de notre usine. Désormais,

notre bilan carboneestamélioré. Que ce

soit pour la découpelaser ou le laquage,

leprocessintégré estsimilaire encoûtàla

sous-traitancemais nousgagnonsen ser-

vices et encontrôlequalité », assureJean-

François Legault, directeur commercial

chezCadiou. Lagestion descommandes

clients et desachats,l’optimisation des

stocks et l’organisation destournées de

transports,sontinséparablesd’unebonne

stratégie.Aussi Cadiou a-t-il décidé il y

a une vingtained’années de monter la

sociétéCadiou Transportafin d’interna-

liser le servicede transport.

Optimiser la logistique
Auparavant, les portails fabriquésà

l’usine deLocronan étaient confiésà des

transporteurssous-traitants.Avant d’être
livré chez le client, le portail changeait

plusieurs fois decamions via différentes

plateformeslogistiques,cequiaugmentait

le risque qu’il arrive abîmé.Maintenant,

Cadiou Transport possèdeune flotte de

42 camions et livre directement chez

les clients unetrès grandepartie des

300portails fabriquésquotidiennement.
«Nous avonsinvesti dansplusieurs plate-

formes logistiques,d’abordà Compiègne,»

L'usine de Cholet d'Isosta apris le parti de fournir des composants à dimensions et prêts
à êtremontés. Ici, fabrication desvolets, coulissants ou battants.

La stratégie du gammiste Profils Systèmes est d'internaliser l'ensemblede la fabrication.
Ici, le laquage dans son usine de Baillargues (34).
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» pourdistribuerdonsleNordet la Belgique,

puis à Lyon,enfin à Châteaubourg(35), à

l’est deRennes.Nous envisageonsd’en
ouvrirunequatrièmedans le Sud-Ouest»,

se félicite Jean-FrançoisLegault.

ChezTir Technologies,lastratégierepose

sur une sous-traitanceminimale et une

maîtriseeninterne de lafabricationgrâce

àsonusinede 33000m2 deKilstett. près

deStrasbourg.« Nousavonsinvesti dans
deuxchaînesdelaquage,dont lapremière

acquise il y a quinze ans. Ceschaînes

semi-automatiquespermettentdechanger

decouleurplusieursdizaines defoispar
jourtout engarantissantlesmêmesdélais

de fabrication », précise Patrick Joyeux,

directeur commercial chez Marquises
(Tir Technologies).Malgré la pandémie,

le marché desstoreset pergolasa connu

uneprogressiontrèsimportante en 2020

et 2021, et s’est bienmaintenu en 2022.

Lasécurisationdesapprovisionnements

devient capitale. L’industriel possède

un stock pour tenir une demi-saison

sur les accessoires électroniques tels

lesboîtiers decommande.Les délaisde

huit semaineschez les fileurs d’alu de-

mandent d’avoirdes stocksconséquents,

d’autant que l’activité stores et pergolas

est saisonnièreet qu’une forte réactivité

est nécessaire.«Nous avonsacquis il y
a deux ansdeuxgrands transstockeurs

automatisés.Le logiciel Kardex gèreles

commandesetl’organisationdustockage

robotiséenlien avecle logicieldegestion,

un ERPacquisen2022», complètePatrick
Joyeux.

L’entreprise Isosta, elle, fabrique des

panneaux sandwich de remplissagede

menuiserie,despanneauxisolants pour

l’habitat et les façades.Le sandwich est

composédedeux parementsaluminium

et de XPS (polystyrèneextrudé) comme

isolant ou de la laine deroche pour la

protection incendie desbâtiments ERP.

« Nousfournissonspourduprocess juste-

à-temps descomposantsà dimensions

etprêts à êtreassemblés.Nosclientssont

desmenuiseriesindustriellessituéesdans
le GrandOuest,lesPaysde laLoire ou le

NordAquitaine.Leursprocessdemontage

trèslinéaires nécessitentdescomposants

prêts àêtremontés,soitfabriquéssursite,
soit achetésen sous-traitance.Nospro-

duits sontsousAvis Techniquedu CSTB

et ontpasséles tests de durabilité avec

un point devigilancesur la tenuedu col-

lage», précise Didier Boudard,directeur

de l’usinedeCholetchez Isosta.

L'enjeuenvironnemental
En outre, Isosta a mis en œuvre une
feuille de route de la décarbonation.En

août 2022, le site industriel deCholet a
doublédesurface.Conçueet réaliséepar
l’architecteStéphaneAngellozdel’agence
Acte I à Brignais (69), la nouvelle usine
a vu sa toiture végétaliséeet accueille

un systèmeinnovant de façadesactives

grâceàdescassettesaluminium derrière

lesquellescirculent un fluide calorigène
qui alimentela PACet unetoiture dimen-

sionnée pour supporter le poids d’une
future centrale solairePV. La réduction
de l’empreinte carboneest aussistraté-

gique chezProfils Systèmes.Produireen

France permet debénéficierd’une poli-

tique énergétiquedécarbonée.Deplus,les

billettes d’aluminiumviennent en grande

partie dunord de l’Europe, avecunepart

dematièrerecycléeetunefabrication qui

bénéficiedans le mixte énergétiqued’un
fort taux en énergiesrenouvelables de

typegéothermieet hydroélectricité.Une

centralesolaire PV estencours d instal-

lation sur lestoitures desbâtiments de

l’usine deBaillargues. Laproduction de

cetteélectricité serautilisée enautocon-

sommation et en injection sur le réseau.

Autre pionnier, le groupeVeka s’implique
depuislongtempsdansle recyclagegrâce

à la volonté deson fondateur,Heinrich

Laumann, qui a lancé dès 1993 le pro-

gramme Veka Recycling à l’échelle du

groupe.En France,l’usineVeka Recyclage

près de Troyesest opérationnelledepuis
2008.À l’image des autres filiales du

groupe,Veka France recycledepuis des

annéesaussi bien la matière intérieure

issue des chutes d’extrusion dans son

usine deThonon-les-Bainsquelamatière

extérieure issuede lafilière de recyclage

fin de vie. Le processdecollecte, tri et

traitement desmenuiseries fin de vie

et deschutes de fabrication des assem-

bleurs estassuré,entreautres,par Veka

Recyclage, demême que les chutes de

fabrication deplaxé, que l’industriel ne

saitpasrecyclerdirectementeninterne.¦
François Ployé

L'usine de Reveau à Combrand (79) fabrique les menuiseriesbois pour le groupe Ridoret.

L'investissement deVeka dansl'outil de production de l'usine de Thonon-les-Bains est permanent

pour rétrofitter certaineslignes d'extrusion (photo) et augmenter les outillages de co-extrusion.
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