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TECIH & IA

PHILIPPE NOTTON, LE FONDATEUR ET DIRIGEANT DE SIPEARL

« En Europe, c’est le retour du design
de puces de tres haut niveau »

La start-up francaise SiPearl
franchit une étape décisive en
livrant ses premiers
microprocesseurs Rheal a Bull.
Destinées au supercalculateur
européen Jupiter, ces puces haute
performance visent a réduire la
dépendance technologique du
continent face aux géants
américains et asiatiques.

MARGOT RUAULT

iPearl est spécialisée dans la
conception de microprocesseurs
européens. La start-up francaise
alivrélasemainederniéresespre-
miers CPU (processeurs), appelés
Rheal, a l'entreprise francaise
Bull. Les puces sont destinées a Jupiter, le
premier supercalculateur exascale (ca-
pable d'effectuer au moins un milliard de

milliards d'opérations par seconde) d'Eu-
rope.

Une étape de plus vers une Europe da-
vantage souveraine sur ses infrastructures
d’intelligence artificielle. Entretien avec
Philippe Notton, le PDG et fondateur de Si-
Pearl.

LATRIBUNE - Quelles sont les
particularités de Rhea1 et a quoi cette
puce est-elle destinée ?
PHILIPPE NOTTON - Rheal est un micro-
processeur haute performance. Rien a voir
avec ce que vous pouvez trouver dans un
PC. Il est destiné aux supercalculateurs et
aux data centers. Il propose une grande
puissance de calcul, qui a nécessité de gros
efforts de développement.

CPU et microprocesseur désignent la
méme chose. Cest avec ¢ca que vous allez
fairetournerle cloud, les data centers etune

bonne partie de I'intelligence artificielle.

Pourquoila livraison de ces puces a été
une étape importante pour votre
entreprise et, plus largement, pour la
souveraineté européenne ?

Pour notre entreprise, c’est quand méme
quasiment la fin d'un cycle qui a été long,
compliqué et trés innovant. C'est une trés
honne nouvelle pourl'équipe quele produit
marche et qu'ils le voient déployé chez le
premier client.

En France et en Europe, c'est le retour
du design de trés haut niveau. En fait, la fi-
liére de composants avancés a quasiment
été abandonnée il y a vingt ans. Et 13, on
montre qu'on est capables de remonter une
équipe et de créer une société comme Si-
Pearl, capable de faire ce type de dévelop-
pement. Cela crée une émulation et 'Eu-
rope se relance dans ce secteur, ce que la
Commission européenne pousse depuis
quelques années.

Onrecréeunefiliere dudesign de puces
haute performance, de puces de calcul.
Nous, on est purement sur dumicroproces-
seur, qui est'élément central et autour du-
quel vont se connecter tous les accéléra-
teurs [composants spécialisés qui accélérent
certainscalculs]. Eton estles seulssur ce seg-

(O Allrights reserved


https://fetch-pdf.platform.onclusive.org/?article_id=onclusive-fr-1290411930&application_id=content_delivery&locale=fr_fr&hash=7e609c71a1cebbec2ef576f282dbbb5edc263de02b3999f94fc1cf695fd21c7d&pdf_type=full&pdf_headers=false&full_page_link=false&media_type=print

COUNTRY:France
PAGE(S) :22:23
SURFACE :200 %
FREQUENCY :Daily

» 1 October 2026 - N°8401

SECTION :Tech et ia
CIRCULATION :192749
AVE :6,88 K€

AUTHOR :Margot Ruault

ment.

En quoi I'Europe pourrait-elle
concurrencer demain les géants
américains?

Nos concurrents sont plutdt américains,
mais ce n'est pas vraiment Nvidia. Ce sont
typiquement Intel et AMD. AMD, qui est
passéal000milliardsdevalorisationlase-
mainederniére, tiré parlemarché des CPU,
des microprocesseurs, qui est explosif en
ce moment.

Onne pourra pas concurrencer la tech-
nologie américaine tout seuls. Cest un ef-
fort global. Mais oui, & terme, c'est l'objec-
tif. Le marché domestique européen est
énorme et il faut qu'il soit adressé par des
technologies européennes. Aujourdhui,
tout ce qui touche au calcul, aux data cen-
ters, al'intelligence artificielle, c'estadres-
sé par des technologies étrangeres.

A terme, le but, clest de partir sur des
technologies européennes. Maintenant,
c'est un effort de longue haleine. Ca ne va
pas se faire en quinze jours. Il y a besoin
d'argent, il y a besoin d’'ingénieurs. Les in-
génieurs sont en Europe, simplement ils
sont plus spécialisés dans certains do-
maines que dans d’autres. I y a besoin
d’énormément de moyens en termes
dequity [fondspropres], c'est-a-dire delevées
de fonds. Etil y a surtout besoin d’'un accés
privilégié au marché local.

Clestce queles Américains onttoujours
fait, ce que les Chinois ont toujours fait, ce
que les Japonais ont fait pour adresser
d'abord leur marché local par des techno-
logieslocales.

Mais justement, vous, vous concevez les
puces en Europe, mais vous les
produisez a Taiwan.
Oui, tout a fait. On n'a pas le choix. Au-
jourd’hui, les usines adaptées pour ce type
de technologies sont soit 4 Taiwan, soit en
Corée duSud, soit aux Etats-Unis. Et ce qu'il
faut surtout — et c'est un message trés im-
portant — c'est de ne pas se mettre dans un
mode: « On abandonne parce qu'on nesait
pas produire en Europe. »

Commencons par faire de la concep-
tion, comme nous. C'est-a-dire le c6té fabless

[sans usine de fabrication]. On produit a
Taiwan comme, globalement, tout le
monde. Je dirais que 90 % des composants
decalcul aujourd’hui, qu'ils soient faits par
AMD, par Nvidia, par nous oud’autres, sont
faits 4 Taiwan. Donc il n'y a pas le choix.
D’abord, on vacréer des produits en Eu-

rope. Etquandil yaura plusde demandeen
Europe, on pourrajustifieruneusinelocale.
Ily aungros effort derriére, mais le poten-
tiel est 1a. Le marché est 13, les ingénieurs
sont1a. Il commence a y avoir une volonté
politique. Il faut continuer sur cette voie.

Serait-il possible de construire une puce
congue et fabriquée de Aa Zen Europe ?
Iln'y aaucun paysaujourd’hui qui peut faire
complétement une puce. Les Chinois
avancent tres fort, ils sont quasiment ca-
pables de faire du 7 nanomeétres [gravure de
circuits a une finesse de 7 milliardiémes de
métre] chez eux. La supply chain [chaine d ap-
provisionnement] esttellementinterconnec-
téequ'il n'est pas évident qu'il y aitun conti-
nent complétement indépendant.

Maintenant, il y a vingt ans, les Euro-
péens étaient trés autonomes sur le sujet.
13, ils ont perdu énormément d’autonomie
parcequ’ilyadesdépendancesal'étranger,
notamment a Taiwan.

11 faut démarrer, et il ne faut pas se
mettre dans une logique de souveraineté
ou on dit : « On va tout faire tout seuls, les
outils de conception sont européens, tout
est européen, la fab [fabrication] est euro-
péenne. » Dans un premier temps, on ne
pourra pas. A terme, on ne pourra pas non
plus. Il faudra simplement passer de 5%de
matériel européen a 70 ou 80 %, et on évo-
luera au fur et a mesure. Il faut pousser les
curseurs.

Est-ce qu'en Europe, la demande est
suffisante pour produire sur notre
continent ?

Ilyaunedemande pourles produits. Enre-
vanche, il n'y a pas encore une offre locale
pour les produits. On va dépenser des di-
zaines, voire des centaines de milliards sur
les nouveaux data centers, ce qu'on va ap-
peler les Al Factories [usinesd'intelligence ar-
tificielle], les AI Gigafactories.
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Onvamonter desdata centers, onvales
remplir de semi-conducteurs, mais cestdu
semi-conducteur américain. Tant qu'on
achétera dessemi-conducteurs américains,
onn'aura pas besoin d'usine locale, d'usine
européenne. Quand il y aurasuffisamment
de hoites comme nous qui vont avoir des
produits locaux et qu'on va commencer a
«shipper [livrer] » en Europe, 13, oui, il y aura
un intérét a ce qu'on ne produise plus a
Taiwan mais qu'on produise, par exemple,
chez TSMC [fabricant taiwanais de se-
mi-conducteurs] en Europe.

Est-ce que I'Europe donne assez de
moyens pour financer des start-up
comme la votre?

11 y a un tabou beaucoup moins fort main-
tenant que cane I'étaitil yadixans.llya
une super vision c6té européen pour pous-
ser sur les fabless [entreprises sansusine defa-
brication]. Maintenant, careste des budgets
globaux assez limités par rapport a ce qui
se passe en Californie. Mais ¢a y va quand
méme.

Pour Rhea1, combien d'investissements
cela a-t-il nécessité ? Combien
d’investissements vous avez pu recevoir
de I'Europe ?

On a fait une série A [premiére levée de
fonds institutionnelle] qui s'est terminée en
juin 2025, quand on a envoyé les puces en
production. C'était del'ordre de 130 millions
d’euros. L'Europe, en termes d’investisse-
ment, a été incarnée par la BEI, la Banque
européenne d’investissement, qui était a
bord dés le closing [finalisation] initial de la
série A, ainsi que par 'EIC [Conseil européen
del’innovation]. Apres, laFrance s'estrajou-
tée, parce qu'on aquand méme France 2030
abord, atraversunfondsquis'appelle FTS,

French Tech Souveraineté.

Ils savaient explicitement qu'ils finan-
caientune société fabless [sansusinede fabri-
cation] et ce wétait pas pour financer I'usine.
Culturellement, ¢a avance. Ca n'a pas tou-
joursétésimple, maiscavadanslebonsens.

Vous venez de livrer Bull pour Jupiter,
est-ce que I'entreprise frangaise est
votre seul client?

Apres la livraison pour Jupiter, on a li-
vré le premier serveur chez HPE [Hewlett
Packard Enterprise], dans le cadre du projet
collaboratif européen OpenCube, & Gre-
noble. Maintenant, Bull, c'estun client pri-
vé. Cestjuste quele marché du supercalcu-
lateur Jupiter, lui, est payé par des fonds
publics. Jupiter, c’est payé a 50 % par 'Alle-
magne et a 50 % par I'Europe.

L'avantage des marchés publics, c’est
que c'est bien pour démarrer. A terme, il
fautquand méme adresser des marchés pri-
vés, et une bonne partie des gros marchés
de data centers seront privés. Cest 1a ot il
yadu volume, et ca serala preuve de notre
leadership par rapport a la concurrence.

Cadémarre tout juste. On a fait les pre-
mieres démonstrations externes au mois
d’aofit. On enregistre notre premier chiffre
d’affaires cette année, maisjusqu'ici on était
en phase de développement. Et avec le dé-
veloppement de I'TA agentique [capable
d’exécuter des tdches de maniére autonome],
le marché va étre explosif. Les GPU [proces-
seursgraphiques spécialisés dansles calculs pa-
ralléles] de Nvidia sont utilisés pour l'ap-
prentissage des modéles de langage
(ChatGPT, Claude, Anthropic...). Mais pour
les agents, ils fonctionneront en majorité
grice aux CPU.LT
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