
Quelleest la stratégiede Hinesdansle

développementet l’exploitation de rési-

dences étudiantesen France?

Hines est présentsur toutesles classes

d'actifsimmobiliers.Cettevision globale,
associéeà l'expérienceacquise avec
notreréseaueuropéende résidencesétu-

diantes et nosactivitésen résidentielloca-

tif en France,nousrévèlentles aspirations
de nos futurs usagers.Nous entendons
doncdévelopperet opérerdesrésidences
étudiantesavecle mêmeADN quenos

programmesd’habitation.L'objectif offrir

une expérienceutilisateurs"all inclusive"

et "client centric".Aujourd'hui,nousdéve-

loppons, dansun esprithôtelier,deux ré-

sidences étudiantesaux portesde Paris:
l’une à Charenton-le-Pont(660 lits en jan-

vier 2027)et la secondeà Courbevoie

(642 lits en 2028). Cespremierspro

jets, degrandecapacité,vont permettre
d’asseoirapartoen France,notre marque
européenne de résidences étudiantes.

Celle-ci compte déjà 22 résidences

(>8 000 lits) au Royaume-Uni,en Irlande,

en Espagneet enltalie.Nous avonsl’am-
bition decréerun maillagede résidences
étudiantesfrancilienet noUsnoUsintéres-

sons égalementaUX métropoles régio-

nales, la Franceaffichantun réel déficit

en termesde logementsétudiants.Dans
cet objectif, noussélectionnonsdes bâti-

ments à proximité destransportset dans
deszonesdechalandiseétudiantedenses
et de taille conséquente(plus de500 lits)

pour pouvoirassortir les logementsde
nombreuxservices.A leurlivraison,Cesré-

sidences serontopéréespar aparto avec
des équipesdédiéesprésentes24h/24.
Le hautniveaudeprestationsproposéfera

d’aparto une marquede résidencesétu-

diantes deréférenceen France.

Quellessontvosambitions2

Nous étudionsactuellementplusieurspro-

jets enile-de-Franceavec,commeobjectif,
de proposerplusde4 000 lits étudiants

d’ici cinq ansen France.Avec ces pre-

miers ambitieuxprojetsde reconversion
d’immeubles désuetsà Charenton-le-Pont

et Courbevoie,Hinesaffichesacapacité
à identifier dessitesremarquablespour le

développementd'unenouvelleoffre rési-

dentielle étudiantenécessaireetparticuliè-

rement attendue.

Projet "Delage",reconversiond'unsite aupasséindustriel,acquisparHinesauprès
d'Interconstructionen septembredernier, en une résidenceétudiante à Courbevoie.

Résidentielgéré
Le marchégonflé(D+ parl'étudiant,aimantà capitaux

L e résidentielgéréa affichéaulpremiersemestre

2025uneprogressionspectaculairedeprèsde

90% desinvestissementssurunan(721 M€).
Unedynamiqueentrompe-l’œiltoutefois,
largementportéeparla cessionduportefeuille

étudiantYouFirstdeGecinapour538Me, qui masquela
souffrancedumarché.Le résidentielgéréatoutefoisde

quoifairetournerlestêtesdesinvestisseursencochantde

nombreusescases,dontsaréponseauxévolutionssociétales

etsonrendementplusélevéquele résidentielclassique.

Le marchédel'investissementglobalementenprogression
endépitdu reculducolivingetdesrésidencesseniors

u premiersemestre2025,le marchéfrançaisdurésidentielgéré
(résidencesétudiantes,seniors,intergénérationnelleset coliving)

a totalisé721 M€ d'investissements,une fluctuationpositivede

marchéde prèsde90 % surunan. Cettedynamiquea été quasi-

exclusivement portéepar le segmentdesrésidencesétudiantes,

qui a concentré691 M€ d’investissementscontre seulement
98 M€ au s1 2024. D'aprèsushman & Wakefield,elles

représententainsi 95 % desvolumesinvestisen résidentielgéré
et 37 % desengagementsen résidentielincluantle classiqueet
l'intermédiaire(1,141 Md€). Sur le marchédesventesen l’état
futur d’achèvement(VEFA) en bloc, les résidencesétudiantes

ont concentréplus de la moitié (54 %) desvolumesinvestis

(204 M€), selonKnight Frank. Le bond spectaculairedu marché

desrésidencesétudiantess'expliquepar uneopérationmajeure:

la cessiondu portefeuille"YouFirst" de Gecina,au profit de la

jointventureentreNuveeneal Estateet GSA, pourun montant
de538M€ HD.L’opérationcompte,à elle seule,pour84 % des

montantsengagésau coursdu semestre.
En ventcontraire, les autrestypologiesde résidencesgéréesont

connuun net ralentissement.Avec 11 M€ d'investissements,le

segmentdu coliving,dont le marchédemeureencoreenphase

parAudreyJourdin

etÉdouardDartout

XAVIERMUSSEAU

SeniorManagingDirector

Headof France
Hines
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de structuration,a chutéde94 % parrapportaus1 2024.
Les résidencesservicesseniorsont,quantà elles,accueilli17M€
d’investissementsauS1 2025, soit un reculde65 % sur un an.
Le secteursubitnotammentla réticencedesinvestisseursen doute

quantà la viabilité du modèleéconomique(inquiétudesportant
sur le pouvoird'achatet le rehaussementdescoûtsd'exploitation,

etc),à la localisationde quelquesactifsetà la réputationfragilisée
de certainsexploitants.
Enfin, lesrésidencesintergénérationnellesontenregistréun volume
investide2 M€, marquantunediminutionde97 % parrapport
au s1 2024.
Globalement, le marché de l'investissementdu résidentiel

gérésouffredu ralentissementglobal de celui de l'immobilier

professionnel.Le marchéde l’offre restepeualimenté,en raison

notammentde l’attentismedesvendeursface aUX corrections
desvaleursvénales,et de la difficulté à lancerde nouveaux

projets (pénurie de foncier disponible, complexitéd’obtention
des autorisationsd'urbanisme,eto.]. Du côté des investisseurs,
la prudence domine également, SOUS l’effet conjugué du
renchérissementducoûtde la dette,desincertitudeséconomiques
et géopolitiques,des inquiétudesliées à la haussedescoûts
d'exploitation, à la pénuriedemain-d’œuvrequalifiée et, enfin, à
la potentiellerégulationducoliving.
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BERTRANDCHEVALIER

Président

PierresResponsablesREIM (Groupe123IM)

PIERRE-IGORLISTRE

Directeurd'Investissements

PierresResponsablesREIM (Groupe123IM)

PierresResponsablesREIM a acquis,en partenariataved
la BanquedesTerritoiresen lle-de-France,auprèsd’Ogio
etdeMarignan,unerésidencedecolivingseniorsexploi-

tée par Cosimaet situéeà Saint-Germcin-en-Layepour
6 M€. Pourquoicetteacquisitione
Le choixde l’exploitantCosimas’inscritdansnotreexigence
de qualitéparses localisationscentraleset sonapproche
service. L’actif de Saint-Germain-en-Layeen constitueun
bonexempleau cœurdu nouveauquartierClosSaintLouis,

à proximitéimmédiatedu cœurdeville historiqueetde sa
centralitéavecuneoffre decommerceset de professions
de santé.L'actif, certifiéNF HQE et labéliséRE 2020,dé-

veloppe 7 logementsavecunecapacitéd’hébergementde
18 seniorssur une surfacede l’ordre de 800 m2. L’opé-
ration estportéepar la SCI ColivingseniorsParis-Ouest,
constituéeentrel’OPPCI 123 Parcoursésidentiel gérépar
PierresResponsablesREIM et la BanquedesTerritoires.
Cette opérations’inscrit pleinementdans la stratégiede
PierresResponsablesREIM destinéenotammentà dévelop-

per
dessolutionsd’hébergementavecservicesrépondant

aux évolutionsd'usage,démographiquesetsocialesSUr le

parcoursrésidentieldes étudiants,jeunesactifs, personnes
en mobilité etseniors.

Plusglobalement,quelleestvotrestratégied'’investissement?

PierresResponsablesREIM a opté, pour sesactifs, sur un

positionnementCore accordantune attentionparticulière

à la qualité des emplacements,leur centralité, la proximité
des transportset leur dimensionESGprivilégiantles fonds
labélisésISR et classésarticle8 OU 9 dans la nomenclature

SFDR.Si elle intervientprincipalementdanslecadredebaux

commerciaux,nousavonsvocationàdévelopperunvéhicule

murs etfondssur l’étudiantpourrépondreà unedemande
du marchéquece soitau niveaudesopérateurscommede

certainsinvestisseurs,le montantde nos investissementsest
généralementcomprisentre 15 M€ et 40 M€ à l’excep-
tion du coliving seniorspourlesquelsils sont inférieurs.Les

surfacessontdoncsituéesentre2 500et7 500 m2 selon
les classesd'actifs,à l’exceptiondu coliving seniorsoù elles

s’établissententre700et900 m2 encible.
Notreancrageterritorial en Francevise à concilier la ré-

ponse à desbesoinsavéréset à s’intéresserà desmarchés

parfoismoins volatils.Notre positionnementsur l’héberge-
ment géré nous amèneà investir dansles métropolesrégio-

nales maiségalementen régionparisienne,dansle respect
desfondamentauxde chaqueclassed'actifsen fonction
des besoinsdesusagers.Nosfondsinterviennenthistori-

quement en Francemaisnous pourrionsétudierdesopé-

rations danslespayslimitrophes(Espagne,Italie..) SOUS

réservedecoopéreravecnospartenaires-exploitantspour
les accompagnerdansleurdéveloppementeuropéen.
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TauxPrîme Indicateursclés

Tauxprimeexistant Tauxprimerésidences
Volume résidentiel Résidentielclassiquerésidentielclassique étudiantes

3,50 4,20x 1,86Mde 1,14mde
ëvolutionannuelle ëvolution annuelle

ëvolutionannuelle ëvolutionannuelleA Poids:61 %

Coliving
Tauxprimerésidences Résidentielgéré Dont résidencesétudiantesdeservicesseniors

4,60 52 721M€ 691M€
ëvolulionannuelle ëvolulion annuelle

ëvolutionannuelleA Poids: 39% ëvolutionannuelle/ Poids:37%

UMe, sources:Cushman& WakefieldResearch,France; Immostat. ?,sources:Cushman& WakefieldResearch,France; Immostat.

Le colivingpourrait-il êtreréguléà l’instardeslocationsde
courtedurée?
A ce jour, aucunrégime légal spécifiquen'encadrecemo-

dèle hybride,générantdes incertitudesjuridiques: quelle
destinationOU sous-destinationurbanistiqueappliquer(loge-

ment, hébergementOU hébergementhôtelieret touristique)

OU queltypedecontratpourraêtreconcluentrel’exploitant
et l’occupant(locationsaisonnière,bail meublé,contratad
hoc...)ë

Dernièrement,l’activitédecoliving a fait l'objetde critiques
desMairiesdegrandesmétropolesqui reprochentaUX ex-

ploitants uneoptimisationexcessivedessurfaces,l’opacité
du coûtdesservices,OU uneapplicationsystématiquede
complémentsde loyers.Pourtant,ce moded’habitationré-

pond clairementaubesoind'unepartiede la population.
La réglementationquecertainsréclamentpourlégitimerce
marchéoffrirait de la visibilité aUXopérateurs,maisil sera
difficile d’en définir les contourstant le secteurest protéi-

forme : du particulier à l’investisseur institutionnel, les mo-

des d'exploitationvarient (exploitationdirecteOU via un
bail commercialavecsous-location)et les servicesvontdu

simpleforfait charges/abonnementsà desprestationsdi-

verses (yoga,animationsculinaires,coworkingetc.).

Quellesenseraientlesconséquencespour lesexploitants
etpropriétairesdesmurs?

Les premièrespistesde réformevisent à harmoniserle ré-

gime contractuelapplicableet prévoirdescritèresde sur-

faces minimales.Il estaussiquestionde soumettrelesloyers
à un encadrementet de distinguerclairementledit loyernu

du prix desservices,qui deviendraientoptionnels.
Cecaractèreoptionneldesservicespermettraitqux loca-

taires d’en maîtriser le coût mais reviendrait à nier la spé-

cificité du modèleéconomiquedu coliving. En parallèle,
uneclarificationurbanistiqueestattendue: l’assimilationdu

coliving à la sous-destination"logement"contraindraitles

projetsà se conformeraUX exigencesde mixité socialeet
aUX obligationsdestationnementdesPLU, avecun impact
certainsur leurrentabilité.

Les nombreusescasescochéespar la classed'actifs
Si le marchéde l'investissementest en bonneformeseulement

grâceà une transaction,la classed'actifs du résidentielgéré
ne manque pas d’atoutspour séduire les acteursimmobiliers.
Il répond aUX grands enjeux démographiques et sociétaux

(vieillissement de la population, mallogementdes étudiants

et jeunes actifs, mobilités accrues),mais aussi à la crise du

logementgrâceà la reconversionde bureauxvacantset de
friches industrielles.Porté par une offre de servicesintégrés
(coworking,wifi, restauration,conciergerie),il s’inscrit dans les

nouvellesattentesde flexibilité, decommunautéet dequalitéde
vie. Pour lesinvestisseurs,le résidentielgéréreprésenteuneclasse
d’actifsalternativeet résiliente,offrantsécuritéet visibilitévia des

baux commerciauxavecexploitantset grâceà sonactivitémoins
sensibleaux cycleséconomiquesque les autresclassesd’actifs.
Enfin, il bénéficied´unsoutienpublioet réglementairemarqué,les

collectivitésl'envisageantcommeun levier de mixité urbaineet

un outild’innovationaU servicede programmesmixtesassociant
logements,servicesetactivités.
Enfin, sonrendementestsupérieuràceluidurésidentielclassique:
le taux primes’établità4,2 % pour les résidencesétudiantes,

4,6% pourle colivinget5 % pourles résidencesservicesseniors
selonushman& Wakefield.

2 Mds€ investisenmursderésidencesétudiantesdepuis2020
Šelon Knight Frank, la pénurie de lits étudiants s’élève à
250000unitéset le tauxde couvertureà 8 % enFrance.e
sont60opérateursquianimentle marchéfrançaisdesrésidences
étudiantes,Parmi eux, cinq concentrent42 % des parts du
marché: Študéa- Nexity, Les estudines éside ëtudes,Twenty

Campus–Sergic,Studélites- BNP ParibasRE, UxcoStudentetLes

BellesAnnées.
Avec un tauxmoyend'occupationde95 %, notammentdans
les grandes métropolesuniversitaires,la demande pour les

résidencesétudiantesestforte. Néanmoins,le développementde
nouvellesrésidencesse heurteà plusieursécueilsbienconnusen
France,commelesdifficultésd’obtentiondespermisde construire

et la pressionsociale sur les loyers limitent la quantitéd’offre
dansun paysoù plus de 2 Mds€ ont été investisdepuis 2020.
Les résidencesétudiantesbénéficientpar ailleursd'un fort intérêt
des capitaux étrangers,illustré par l’acquisitiondu portefeuille
YouFirstpar NuveenRealEstateet GSA auprèsdeGecina.De

nouveauxentrantsexplorentdesopérationsdegrandeenvergure,
tandisque les investisseurs-exploitantsdéjà implantésen France

renforcentleurs positionspar desacquisitionssoutenues.Cette
effervescenceincite, en toile de fond, certainspromoteursà

requalifierleursprojetsversle résidentielétudiant,dèslorsque les
documentsd’urbanismele permettent.

CHLOÉABGRALL

Avocat à la Cour

Jeantet
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Juillet2025

PierresResponsablesREIM/BanquedesTerritoires:co-livingseniors
àSaintGermain-en-Laye(78),6M€
PierresResponsablesREIM, en partenariatavecla BanquedesTerritoiresen ile-de-France,

a acquis,auprèsd'Ogiaet deMarignan,unerésidencede co-living seniorsde 809 m2

(septlogementspouvantaccueillirentre 15 et20 habitants)situéeau 8 rueArmagis,Saint

Germain-en-Laye(78). Exploitant: Cosima. Investissement: environ 6 M€. L’investissement
est porté par la SCI Co-living seniorsParis-Ouestconstituéentre l’OPPCI 123 ParcoursRé-

sidentiel et la Banquedes Territoires.Conseilacquéreur: Štrock& Associés.Financement:

Caissed’EpargneAuvergneLimousin.

Novembre2024

UxcoGroup:deuxrésidencesétudiantesenile-de-France,35M€
UxcoGroupa acquisenVefadeuxrésidencesUxcoStudentreprésentant5 300m2 situées

eniledeFrance:
Bezons(95), au72 rue de Pontoise,comprenant123 lits sur2 500 m3, dontenviron

150 m2 d'espacescommuns,ouvertureen été2026;
Gennevilliers(92], au 2 rue PierreTimbaud, comprenant128 lits sur2 800 me, dont

40 m2 d'espacescommuns,ouvertureenété2027.
Investissement: 35 M€. Promoteurs: Nexity (Gennevilliers); PerspectiveHabitat (Bezons).

Financement: Caissed'Epargneilede-France(Gennevilliers); Société Générale(Bezons].
Conseils Cheuvreux; Gide.

QUELQUESACTUALITÉSCLÉS
depuisnovembre2024 publiéspar la LettreM2

Juin2025

Gecina: cessionduportefeuillerésidentielétudiantenFrancepour538M€
Gecinaa finalisé la cessiondesesactifs de résidentielétudiantà la jointventure entre Nuveeneal Estate,pour le comptede la

sociétéTIAA, etGSA,sur la based'un prix de ventede538 M€ HD. Ceportefeuilleincluant20actifsen exploitationet deuxen
développementsituésà Paris,régionparisienneet en régions,a généréun loyer netaprèscoûtsdeplateformede20,8M€ en2024.
Le Grouped, parailleurs,investidanstroisprojetsdebureauxdeson pipelinededéveloppement,situésà Pariset Neuilly(500M€
restantà investir),ainsique via l'acquisitiond'un ensemblede bureauxsitué prèsdu hubde la gareSaint-Lazarepour435M€ droits

inclus(été2025].

HappySeniorvientd'inaugurer
sa27èmerésidenceàChartres.
Quelleestsastratégied'implantation
immobilière?
Dix-huitmoisaprèsavoir repris les 17 ré-

sidences Les Essentielles,qui ont porté le

pare de HappySeniorà 25 résidences

en France,la marque poursuitson déve-

loppement : quatrenouvellesouvertures
onteu lieu aucoursdes1 2 derniersmois,
et trois résidencessupplémentairessont

prévuesprochainement: Brest(décembre

2025), Villeneuve-d’Ascq(2026) et ab-

beville (2027).
Filiale du GroupeDuval, Happy Senior

adopteune stratégie d'implantation à
long terme, visant à atteindreune taille

critiquede45 à 50 résidencesservices

pour seniorsautonomes.Les choix d´im-

plantation privilégientdes villes offrant

un potentielde demandesuffisantet une
cohérenceavec le marché local, tout en
restantattentifsaux dimensionset surfaces

des résidencespourgarantirun confort

optimal aUX résidents

Plusglobalement,quellessontles

problématiquesactuellesrencontrées

par unexploitantderésidencesservices
seniors?

Aujourd'hui, HappySeniorenregistreun
tauxde remplissagemoyende 85 % pour
ses résidences.Ce taux progresse,mais

il est impacté par les ouverturesrécentes,
dont l’occupation croîtplus lentementcom-

parativement aux résidences étudiantes

OdalysCampusque nousouvrons,qui at-

teignent quasi 100% dès leurouvertureen

raisondudéficit de lits étudiants.

alorsque 10 % de la population française

a75ansOU plus,etque le nombredeper-

sonnes âgéesde 85 ansdevraitaugmen-
ter designificativementdanslesprochaines
années,les résidencesseniorsnon médica-

lisées répondentà un besoincroissant.

Nousexaminonstoutes les opportunités
de croissanceexterneet de reprise,en
veillant particulièrementà la cohérence
desloyersavec le marché.La priorité reste

une croissancemaîtriséeet durable, loin

detouteexpansionprécipitée.

GEOFFREYLAVIELLE

DirecteurGénéral

Magora
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Juin2025

TheBoostSociety: financementde614M€
TheBoostSocietya mis en placeun financementde 614 M€ (541 M€ relevantd'un financementdit "vert") arrangéauprèsdesix

banques: NatixisCIB (agentdu crédit),SociétéGénérale(agentde la documentation),ainsi queBNP Paribas,CréditAgricole CIB,

HSBOContinentalEuropeet ING (coordinateurs"vert"). StructuréeSOUS formededettesenioravecunematuritéde5ans,cetteenveloppe
de 614M€ vise à refinancerles résidencesen exploitationet à contribuerégalementau financementdes établissementsen coursde

développementenFrance.Elle seraainsiallouéeà la quarantainede résidencesKleyet Hifeen France(27en exploitationetune dizaine

enconstruction).ConseilsTheBoostSociety: DePardieuBrocasMaffei ; Monassier& Associés.Conseilsbanques: GideLoyretteNouel ;

WargnyKatz. Unelevéede fondsde 660M€ avait étérécemmentréaliséeparThe BoostSocietyauprèsd’investisseursinstitutionnels

internationauxet du fondssouverainnorvégienNorgesBank InvestmentManagement,portantle financementtotal à prèsde 1,3 Md€,
dettecomprise.

Commentsentez-vousévoluer le marché

desrésidencesservicessenior2

Le marchédesrésidencesservicesseniors
s'est fortementdéveloppéces dernières

annéeset a pris une placesignificative
dansle paysagedu logement.Comme
l’ensembledu secteur immobilier, nous

avonstraversédespériodesdifficilesavec
l’inflation et la crise sanitaire, qui ont fra-

gilisé de nombreuxacteurs.ela laisse

présagerun ralentissementdu développe-

ment à courtterme.Mais l’arrivée desgé-

nérations du papy-boom(les naissances
1945/1952)constituera un soutien à
la demande: le secteurest donc apper
lé à connaîtreune nouvelle phased’ex-
pansion. Les perspectivesde croissance
restentainsi positives : le nombre de se-

niors de75anset plusaugmenteraainsi
de plusde 50% entre2020et2030,et
avec lui la demandepour dessolutions
de logement adaptées.Les résidences

servicesseniorss'imposentdeplusen plus

commeunealternativeau"toutEhpad",en
proposantdes appartementsadaptéset
desservicessur-mesure,de la restauration

aUX activitéssociales, pour favoriser l’au-
tonomie et le bien vieillir.

OLIVIER WIGNIOLLE

Présidentexécutif

Domitys

Septembre2025

Hines: résidenceétudiantede642litsàCourbevoie(92)
Hinesa acquisenVefa, pourle comptedeson fondsHEVF 2 (HinesEuropeanValueFund

2), unerésidenceétudiantede 642 lits situéeauseinde l’écoQuartierDelage,Courbevoie
(92]. Projet intitulé "Delage" : transformationd'un ancien site industrielen une résidence

étudiantedeprèsde 17 400 m2 s’élevantsur neuf niveauxcomprenantdesservices(ago-

ra, sallesde cinéma et média,fitnesset salle deyoga, salle d’atelierset activités,cuisines

partagées,terrasseetrooftop), avecdeux commercesen rez-de-chaussée(1 433m?l, ainsi

quedeuxniveauxdesous-solcomprenant84 placesdestationnement.Les travauxprépara-
toires dedéconstructionont démarréen mai dernier.Le chantierdeconstructiondébuteraen
septembre2025ets’achèveraau premier semestre2028, à l’issuede30 moisdetravaux.

Vendeur: Interconstruction.Opérateur: aparto.Architecte : Bridot PartenairesArchitectes.

Conseilsacquéreur: Lasaygues; LacourteRaquinTatar; MayorBrown; DGFLA ; Scaprim;
GreenAffair.

Juin 2025

Hines: "apartoParisLiberté"àCharenton-le-Pont(94)
Hinesdéveloppela résidenceétudiante"apartoParisLiberté"situéeau 10-12 avenueWinstonChurchill,Charenton-le-Pont(94). Projet:

travauxdémarrésen janvier2025portantsur la totalereconversiond'usaged'un immeubledebureauxobsolètede26500m2 pourle
transformeren résidenceétudiantecomprenant660lits avecdifférentestypologiesdechambres(studio,T2, dluster,chambredouble],ain-

si quedesservicesetprestations(sallesd’étude,decinéma,demédiasetde musique,espacefitness,rooftopavecespacedétente,agora
etcuisinespartagées,patiosetbalcons).Ouverture: début2027.MandataireduGroupement: SpieBatignolles.architecte: Triptyque.

Juillet2025

ParisHabitat: résidence"CharentonMeuniers”àParis12,13,4Me
ParisHabitat a inauguréla résidenceintergénérationnelle"CharentonMeuniers",situéeà
proximitédes ruesde Charenton, Nicolaï, desMeuniers et des jardiniers,Paris 12. Pro-

gramme : bâtimenten R+5 comprenant87 logementssociauxdont 48 catégoriePLS des-

tinés auxseniorsensituationd’autonomieet 39 pourdesjeunesactifs(34 PLAI et 5 PLUS],

unegrandesallepolyvalenteouverteaUquartier,un salon,unelaverieet unesalledesport,
ainsiqu'unlocalassociatifen rez-de-chaussée.Surcetteparcelle,le programmecomprend
égalementunenouvellerésidencefamilialede dix logementssociauxallantdu T2 au T5

(3 PIAI, 4 PLUS et 3 PLS]. La résidenceintergénérationnelleestbordéede jardins en pleine
terresur 1 050 m2. Certifications: NF Habitat HQE ; Label Effinergie+. Investissement:
13,4M€. Architecte: RH+Architecture.
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